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Una herramienta importante para las empresas del Sector,
autoridades y representaciones extranjeras.

Contiene informacion relevante para conocer la situacion de
nuestra industria: oferta, demanda, crecimiento y proyecciones
a futuro de cada rubro de la Seguridad Electrdnica.

Mediante la puesta en marcha del Observatorio, semestralmente
se actualizaran los indicadores principales para evaluar la evolucién
del mercado e identificar tendencias.

Consulte en info@casel.org.ar l l‘ A
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EDITORIAL u

Estimados Colegas:

Nos toca como industria y como ciudadanos atravesar tiempos de cambios e
incertidumbres. En CASEL entendemos que esto supone oportunidades y se

impone seguir trabajando para el crecimiento y mejora de nuestra industria.

En los ultimos meses, hemos participado activamente en reuniones con las
autoridades de la Direccion General de Seguridad Privada de C AB.A. y
Camaras colegas del Sector paralograr las mejores condiciones en la habilitacion
de las empresas y la adecuacion a la nueva plataforma de emergencias de la
Ciudad e-911.

El mismo camino estamos iniciando con las autoridades de la Provincia de
Buenos Aires convencidos de la importancia del aporte que podemos hacer,
tanto para recrear las normativas existentes como para generar nuevas

propuestas.

Continuamos con el dictado de cursos y talleres practicos orientados a la

profesionalizacion del Sector.

Asimismo, retomamos las gestiones ante las autoridades en razéon de haber
empezado a observar algunas demoras para la aprobacion de importaciones

de productos del Sector.

Podemos anunciar con orgullo que, después de meses de trabajo junto al
equipo de la UCA, esta finalizado el Estudio de Mercado que contiene
informacion relevante para empresas, autoridades y representaciones
extranjeras. Comenzamos con la etapa del Observatorio que actualizara

indicadores importantes que revelaran la evolucién del mercado.

CASEL lleva muchos anos trabajando, acompanando y gestionando para sus

socios y lo seguira haciendo afrontando los desafios que se presenten.

Nuestros socios saben muy bien de qué se tratan los desafios. Muchos son
empresas Pymes que han trabajado esforzadamente para crecer y superarse.
Sabemos de qué se trata. Se trata de seguir, de trabajar, de apoyar y sostener

el esfuerzo.

jUnanse a nosotros!

Ing. Enrique Greenberg
Presidente de CASEL
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DX SAM 2 @ 7

COMPATIBLE CON PANELES P DSC® - PARADOX® - ALONSO® - HONEYWELL® - CROW®

CON LAS MISMAS PRESTACIONES Y MAS ViAS

DE COMUNICACION CONFIGURE QUE EVENTOS RECIBIRA

SU CLIENTE EN LA APP

CARACTERISTICAS

+ Comunica todos los eventos del panel®

+/ Programacion remota total del panel de alarmas
a través del DX VIRTUAL Expert *

+ Configure a distancia nombre red, clave,
numero de cuenta, etc.

+ 4 Entradas / Salidas

+ Eventos internos configurables

+ Deteccion de jamming

+ Bateria de respaldo

+ Acciones de domatica

é @ + Dual Sim * CONSULTAR VERSIONES
= i MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA
ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

EL EQUIPO INCLUYE APP GRATUITA + VIRTUAL EXPERT

FIRMWARE
ANTL HEMETE
SJAMMING

EN LA APP

App CONSULTAR EL ESTADO ACTIVAR | DESACTIVAR
fU" mmrol p  DEL PANEL salidas para funciones de
DOMOTICA (luces, porton, riego, etc) [

ACTIVAR | DESACTIVAR PGM* o
ARMAR | DESARMAR * CONSULTAR VERSIONES / .
el panel de alarmas NOTIFICACIONES PUSH |

DE TODOS LOS USUARIOS
BY PASS DE ZONAS™ CONFIGURE QUE EVENTOS

CONFIRMACION DE EVENTO RECIBIRA SU CLIENTE 4 y

-
DX VIRTUAL Expert | B PROGRAME Y BRINDE SOPORTE TECNICO SIN ASISTIR A LA VIVIENDA DEL ABONADO.

COMPATIBLE CON PANELES » DSC® - PARADOX® - HONEYWELL®
VEA LO MISMO QUE

© PROGRAMACION REMOTA TOTAL DEL PANEL. VERES—. b

Optimiza el soporte técnico en forma remota.

Activacion de la alarma a pedido del cliente.

(4] Mejora la atencion al cliente visualizando el teclado del panel.

© Reduce costos operativos EMPRESA DE

0 Y mucho mas... MONITOREO

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina

www.dxcontrol.com =
Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar



OCRL International SRL sigue revolucionando el mercado
incorporando a su linea de productos las nuevas pantallas LED de
ABSEN. Con esta nueva alianza comercial, OCRL da nuevamente un
paso hacia adelante en avances tecnoldgicos con respecto a sus
principales competidores ampliando asi su gama de productos con el
fin de captar nuevos clientes, no sdlo en el rubro de la seguridad
electrdnica sino ahora también incorporandose al sector publicitario.

La marca ABSEN ha ocupado el primer lugar en la exportacion de
pantallas LED desde hace 10 afios. En la actualidad, son pocos los
productores y disefiadores de escenarios que ain no apuestan a la
aplicacion de dichas pantallas en la realizacion de sus eventos, puesto
que su uso no solo se limita en la decoracion, sino de igual forma a la
hora de complementar conceptos escenograficos, amén de su empleo
en anuncios en diversos recintos de diferentes indoles.

Pero no s6lo son de gran utilidad para la realizacion de grandes
eventos, sino que también se han disefiados series para dar
respuesta a las necesidades del comercio minorista.
OCRL tendrd en los proximos dias disponibilidad en stock de las
siguientes series de pantallas de la distinguida marca China.

Para exterior

BSerie A, con dos de los productos que son tendencia
actualmente por su uso en multiples escenarios, especialmente en los
deportivos, debido a que cuentan con un ajuste rapido en el brillo,
temperatura de color, su adaptacion a diferentes ambientes como el
dia y la noche, dias soleados y lluviosos, etc. Por estas razones, hacen
de los modelos A1099/A1699, referentes principales del mercado.

OCRL INTERNACIONAL S.R.L
IMPORTADOR Y DISTRIBUIDOR
OCL  WWW.OCRLCOMAR

PANTALLAS

Serie S/XD/XD Plus, mas de una década de experiencia en
ofrecer soluciones a las empresas mas exitosas de OOH como los
aeropuertos, hoteles, edificios, etc. Pantallas delgadas que son
faciles de instalar y sin ventilador, y diversos rangos de tamafio
en pantalla de LED: de ultra pequefio a ultra grande.

|

Serie A

Para interior

E’Series A27, siendo su principal aplicacién la instalacién en
grandes superficies comerciales, las pantallas Absen de la Serie A27,
son el principal aliado comercial para la captacién de clientes,
generando estimulos visuales con gran impacto en el consumidor.

[W’serie K Plus, por su gran definicién, versatilidad para su
instalacion y facilidad de mantenimiento, las pantallas Absen de la
Serie K Plus, son la principal opcion para publicitar en aeropuertos,
centros comerciales o cualquier otra superficie en donde se necesiten
pantallas de gran tamafio, con la posibilidad de crear dngulos de hasta
90 grados en su instalacion.

-SErie NPlus

A partir de esta alianza estratégica y la obtencion de comercializacion
exclusiva de la marca Absen en Argentina, OCRL Intl., se perfila como
uno de los lideres del mercado, realizando una gran apuesta y
diferenciandose de sus competidores directos del segmento, en
cuestiones de calidad, stock y un precio altamente competitivol]

OFICINA CABA, - AV, JUAN BAUI'I?A ALBERD) 674 (B1S) - CABALLITO

TEL.: (01
marianoventas ocr .com. ar 1 28374726
facundoventas@ocrl.com. ar/1557584574
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En un afo a pura transformacion, la compaiiia se propone consolidar durante 2020 la tendencia iniciada este aiio:
organizar su plataforma en verticales para abordar el mercado integrando hardware y software, y asi poder brindar

una solucion global a sus clientes.

En una edicion reciente, explicamos la
evolucion experimentada por ZKTeco Argen-
tina a partir del desarrollo de su division I+D
y la mudanza que le permitié expandir su su-
perficie operativa. En esta oportunidad, el
foco esta puesto en la plataforma disehada
por la empresa para proyectar su trabajo de
cara al proximo ano.

“Este afio nos pasaron muchas cosas y muy bue-
nas. Son hitos que implican una responsabili-
dad mayor para cumplir los objetivos. Pero todo
lo que hicimos fue pensado en funcion de nues-
tra plataforma del afio 2020, que estd intima-
mente relacionada con las mutaciones que estd

viviendo el mercado a partir de los cambios da-

dos a nivel de consumo. Es por eso que duran-
te el préximo afio vamos a impulsar mds aun
nuestro trabajo con verticales” asegura Cris-
tian Scatorchio, Gerente de Ventas Regio-
nales de ZKTeco Argentina.

El ejecutivo sostiene que, en el futuro in-
mediato, la tendencia que marcara la
gestion de la compaiia girara en
torno a las soluciones y a los servi-

cios. Para ello dedicaron buena par-

te del afo para capacitar y entrenar a sus
clientes mayoristas y a los clientes de sus
clientes. “Recorrimos gran parte del pais con
una mision 100% comunicacional, donde no ha-
blamos de productos sino de soluciones. Como

Cristian Scatorchio, Gerente de Ventas Regionales de ZKTeco Argentina.

trazamos todo el negocio en funcion de verti-
cales, iniciamos un ciclo de entrenamiento para
que sepan no solo qué y cémo vender sino tam-
bién qué salida comercial ofrecer en mercados
que estdn muy desprotegidos en términos de
seguridad electronica”.

Vertical Educacion
Con proyectos afianzados en
todo el territorio nacional, basa-
dos en la implementacion de los re-
lojes tradicionales, ZKTeco se dispone a dar
un paso mas en su oferta tecnoldgica para
universidades, colegios y escuelas. “La
idea es ir por la evolucion de las soluciones.
En una primera etapa todo era hardware y
algo de software; la segunda generacion giré
alrededor del software propiamente dicho; en
la actualidad, la tercera generacién pasa por
la solucion integral”, dice Scatorchio, quien
explica que en torno a esta definicion se
ha hablado mucho en la Argentina y en
todo Latinoamérica. “Se ha confundido
bastante porque se tomaba a la solucion in-
tegral desde el lado fisico y no desde lo l6gi-
co.También se la ha abordado desde el lado
légico a través del software; no obstante, lo que
se viene ahora es integrar hardware y softwa-
re para poder brindar una solucién global al
cliente y asi hacer que la vida de la gente sea
un poco mejor”, define, al tiempo que ofre-
ce detalles en cuanto a esa perspectiva.
“Contribuir a facilitar la cotidianeidad de las
personas implica que puedan entrar mds rd-
pido a un lugar, evitando que se armen los cld-
sicos cuellos de botella —por ejemplo—. Eso no
depende de poner o no un molinete sino ya
de la instalacién de un equipo rdpido que



cuente con reconocimiento de rostro veloz.An-
tes nosotros mirabamos a los equipos, aho-
ra ellos nos miran a nosotros. Esto marca una
ruptura muy interesante, ya que ademds pro-
duce toda una informacién que automadtica-
mente va a parar a un sector —Recursos Hu-
manos o Administracién— para que tenga re-
suelto con la debida anticipacion un control
de acceso que antes debian hacer en forma
manual”, senala.

Vertical Residencial
Si hay una vertical que se ha
constituido en el cuco de Latino-
américa es justamente la Residen-
cial. “Generalmente, se dice que es muy di-
ficil vender a un edificio donde viven 10 fa-
milias. Imaginen tener que vender a un
country donde viven 300”, interpela el eje-
cutivo. Y de inmediato puntualiza que es
justamente alli en donde radica el error.
“La estrategia no debe ser salir a vender ser-
vicios a cada una de esas familias; hay que
venderle una solucién al country, a la admi-
nistracion o al grupo constructor”.

Su argumento es tan simple como real: hay
countries que cobran $20 mil de expensas,
y cuando llega un invitado tiene que espe-
rar entre una hora y media y dos para en-
trar; lo mismo ocurre cuando deben ingre-
sar los empleados, que hacen una fila de 100
metros para poder pasar. ;Por qué se da
esta escena tan habitual? Porque todo lo que
tienen es una barrera y un lector de tarje-
tas, en el mejor de los casos. Y eso es pro-
ducto directo de una carencia absoluta en
la gestion inteligente de entrada.

“En ZKTeco Argentina brindamos una solucion
integrada para toda la vertical que estd ba-
sada en un acceso vehicular automdtico con
lector de rostro y una barrera automatizada
de alta velocidad y ultrasonido.Y fundamen-
talmente, con una gestién de visitas y de em-
pleados totalmente integrada mediante tétems
y aplicaciones que se operan desde cual-
quier teléfono movil para hacer posible

la pre-acreditacion de los visitantes. Es

algo muy simple y prdctico: se envia al
visitante un cédigo QR y cuando llega al
encuentro con el guardia ya sabe quién es

y a quién va a ver. El guardia sélo tiene que
mirar el baul del auto y permitir el ingreso.
Un tramite histéricamente engorroso que pue-
de resolverse en menos de un minuto gracias
a la tecnologia. Por eso hablamos de solucio-
nes y no de productos”, enfatiza.

Smart Building y Smart Office son dos sub-
verticales en las que ZKTeco Argentina se ha
consolidado. Sin embargo, Scatorchio avizo-
ra que los proyectos que encararan en el cor-
to y mediano plazo marcaran un antes y un
después en cuanto a seguridad electrénica e
integracion de soluciones en la Argentina.

“Entre enero y febrero préximo se inaugura-
rd un edificio inteligente que dard que hablar
y donde luciran equipos de ZKTeco.Tendrd un
servicio de parking inteligente con barreras y
lector automatizado, capaz de leer patentes
tanto de autos como de motos; asi como ges-
tion de visitas, que podrd manejar desde una
aplicacién tanto el visitante como quien
debe autorizar la visita. Mediante equipamien-
to de reconocimiento facial brindara un con-
trol en los ascensores, que asegurardn que el

Argentina

visitante vaya al piso y unidad donde debe ir.
El proyecto incluye cerraduras inteligentes, cd-
maras de reconocimiento facial y muchos pro-
ductos que no van a ser vistos como tales sino
que forman parte de una solucién de auto-
matizacion autogestionable desde la web, la
nube o una aplicacién”, detalla.

Vertical Industria
Cuenta Scatorchio que el vincu-
lo que la compahia ha construido
con la industria de la Construccion
crece dia a dia. “Que las constructoras nos ven-
gan a buscar para formar parte de su oferta
es producto de muchos afios de trabajo.
Hace 10 o 5 afos hubiese sido una locura pen-
sar que cuando un edificio a construir fuera un
comaodity, no sélo se proyectaria la construccion
con energia, gas y agua. Hoy por hoy, las con-
diciones de seguridad también forman parte
de la agenda.Y que nos vengan a buscar por
nuestras soluciones y productos es muy impor-
tante para nosotros. Es por ello que estamos
trabajando con varias constructoras, tanto de
oficinas como de countries, que no estdn
construidos todavia.Alli lo que aplica es el con-
cepto de solucion llave en mano”™.

Por otro lado, comparte su mirada acer-
ca de un area que considera muy despro-
tegida en lo que respecta a seguridad: los
Parques Industriales. “A lo largo de todo
este afio, en las acciones de capacitacion se
nos ha acercado mucha gente con problemd-
ticas muy especificas. Una de ellas nos ocu-
rrié en Tucumdn, donde el gerente de seguri-
dad de una empresa que se dedica a proce-
sar cafa de aztcar nos conté que en la en-



NOTA DE TAPA

trada de su empresa la seguridad se reducia
a una persona que tomaba los datos de los
camiones ingresantes en un cuaderno. No sa-
bian quién era el chofer, si el camién tenia los
papeles al dia o si los datos que les propor-
cionaban eran correctos; tampoco habia de-
masiados controles a la salida porque nadie
revisaba el camion.Y légicamente, tenian mu-
cho robo hormiga, ya que se llevaban desde
insumos hasta equipos debajo del chasis de
los camiones”.

Expresa el ejecutivo que este tipo de ro-
bos, tan comun en nuestro pais, también
suele afectar a otros segmentos industria-
les. “El afio pasado, un shopping comenzé a
recibir denuncias por el robo de ruedas de au-
xilio. Obviamente, al principio las reponia, I6-
gicamente; pero en poco tiempo empezaron
a advertir que las denuncias ya no eran 2 ni
3 por mes, sino 15. Gracias a que adoptaron
soluciones de automatizacién pudieron dar-
se cuenta de que muchas de las camionetas
que ingresaban lo hacian sin el auxilio. Acce-
dieron a esa informacién y pudieron resolver
la problemadtica instalando un scanner de cha-
sis a la entrada, de modo tal que mediante
una secuencia fotogrdfica estaban en condi-
ciones de verificar si los vehiculos hacian su
ingreso con los neumadticos de auxilio 0 no”.

Otros segmentos de la misma vertical co-
rresponden a los sectores de Alimenta-
cion y Centros Logisticos, donde ZKTe-
co Argentina tiene casos de proyectos im-
plementados con sus soluciones tecnolo-
gicas. “Estuvimos involucrados en dos de los
tres centros logisticos mds importantes que

ZKTECO ARGENTINA

se abrieron este afio en América Latina”, na-
rra Scatorchio, quien precis6 acerca de
la solucioén instalada: “Se trata de un siste-
ma automatizado que sirve tanto para con-
trolar asistencia como acceso. Es un tétem
que tiene cdmara y reconocimiento facial, re-
gistracién remota a través de una app, es
touch, tiene lector de codigo QR y da ticket
en el control de acceso”.

Pero éste no es el tnico caso de solucio-
nes armadas con un solo equipo. Un reque-
rimiento en el area de la Salud gira en tor-
no al control de acceso de personal a are-
as restringidas. “Una importante institucion
dedicada a la salud instalé un equipo no touch
de reconocimiento facial cuyo atributo mds im-
portante es que es capaz de identificar a
3 0 4 metros de distancia y hasta 5 per-
sonas a la vez”, completa.

vativas de los hoteles, también aplican a ca-
denas de gimnasios. “Tenemos un panel de
control especifico para ascensores de hasta 58
pisos que comenzaron a utilizar importantes
cadenas de gimnasios de Buenos Aires y Ro-
sario para proteger sus lockers. La solucion co-
necta los molinetes barreras de entrada, con
el sistema de pago y apertura de lockers. Mu-
chos institutos no permiten el ingreso de usua-
rios con deudas; en tanto otros, autorizan la en-
trada y el uso de las mdquinas, pero no la aper-
tura del locker. El afio pasado tuvimos 2 o 3
casos de las cadenas grandes, y este afio ya su-
peramos los |0 donde pudimos integrar nues-
tras soluciones junto con cémaras y control de
asistencia para empleados".

Vertical Gobierno

Gobierno es una vertical clave

para la compafia porque tiene

Por otra parte, reconoce el ejecu-
tivo que si hay un area donde la empre-
sa ha crecido mucho es en Hoteleria, don-
de las primeras consultas llegan por las ce-
rraduras inteligentes. “Poco a poco, los ho-
teles empiezan a advertir que tienen otras po-
sibilidades, incluyendo cdmaras de seguridad,
control de visitas y ascensores, entre otras so-
luciones. En general, recomendamos a nues-
tros integradores y distribuidores proponer la
incorporacion de tecnologia en forma gradual,
como para ir abordando las etapas paso a
paso, como para que los hoteles puedan im-
plementar proyectos escalables”.

Las soluciones basadas en paneles de con-
trol de acceso para ascensores no son pri-

Una visita de lujo que respalda la gestion local

John Che, Presidente y CEO de ZKTeco, vino de visita a la Argentina y aprove-

chd la ocasion para reunirse con diferentes actores de la industria y autorida-

des gubernamentales. Cuentan que una de las cosas que mas llamararon la aten-

cion del Chairman fue la calidad de los profesionales argentinos, tanto de los in-

genieros en electronica como los de software en general. Dentro y fuera de su

compania. En las distintas entrevistas que mantuvo se mostroé firmemente con-

vencido de que el mundo que viene girara en torno a las soluciones con hard-

ware y el desarrollo de software integrado. Por eso la gran apuesta de ZKTe-

co para el 2020 sera el desarrollo de software en sus centros de Estados Uni-

dos, Europa, Asia y también en la Argentina. Sera un afio con muchos desafios.

muchos requerimientos dentro de
Educacién e Industria, a los que Ul-
timamente se han adicionado varios minis-
terios de distintas jurisdicciones. A través
de desarrollo de software, la empresa pro-
vee soluciones que pueden gestionar N
cantidad de empleados, control de visitas,
pre-acreditaciones via movil y distintos ni-
veles de autorizacion.

Actualmente, dos equipos de control de en-
trada con barreras y reconocimiento facial
de ZKTeco estan instalados en Migraciones
de Posadas — Misiones en prueba piloto. Para
el afio préximo, de no mediar inconvenien-
tes, podria implementarse para entrada y sa-
lida de pasajeros a nivel nacional.

“En el altimo afio y medio, advertimos que los
requerimientos de Gobierno son mucho mds so-
fisticados. Hubo un cambio muy interesante ya
que no solo se fijan en el precio sino en la ca-
lidad de las prestaciones, en funcién de nece-
sidades concretas. Es una vertical donde nos estd
yendo muy bien en toda Latinoamérica. Es evi-
dente que han asumido que la tecnologia es una
dliada, si la usan bien”, concluye.

B Para mas inormacion:
info.arg@zkteco.com

(+54-11)4785-6481
(+54-11)3986-7676
www.zkteco.com.ar
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Soluciones integrales
en identificacion y control

Equipos de ultima
generacion para registro . &) +

masivo de rostros RECONOCIMIENTO  WI-FI D

v,y

FACEDEPOT-7B

Distancia de reconocimiento SPEEDFACE-H5
de hasta 3 m. de largo Reconocimiento facial
y reconocimiento de alta velocidad.

de gran angular adicional.

SEGUINOS EN:
o /BioCardTecnologia @ @BioCardTecnologia

BIO CARD TECNOLOGIA S.R.L. Distribuidor oficial de ZKTeco en Argentina | Teléfonos: (011) 4544-5898 | 0810.444.2289

E.mail: info@biocard.com.ar | Direccién: Capitdn Gral. Ramén Freire 4593, (C1429ATG) CABA | www.biocard.com.ar
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H 265 Speed Dome Ne’rwork Cameras

Vision Total - Todo el Tiempo

Domos PTZ Full HD de 1080p listos para el exterior. Estas cdmaras de Ultima generacion son
equipadas con la compresion H.265/H.264/MJPEG de alto rendimiento. Smart Stream |, la
exclusiva funcién IR de dngulo variable con iluminador IR, con funciones avanzadas de
valor agregado que incluyen WDR Pro, desempanado y estabilizacion de imagen (EIS).
Disefadas para una facil instalacion e integracion de gabinetes, son ideales para monitoreo
de amplias areas abiertas y entornos hostiles, tanto interiores como exteriores.

PARA UNA ATENTA
VIGILANCIA

) SEAGATE

WWW.SELNET-SA.COM.AR
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ConnectAlarm App
La nueva aplicacion para celulares
PowerSeries Neo systems

5 .ir CONNECT
Presentamos la nueva aplicacién LARM

movil basada en la nube que

proporciona a los propietarios de viviendas y empresas el
control en tiempo real sobre su sistema de seguridad,
desde cualquier lugar y en cualquier momento.

Ofrece a los usuarios una movilidad, seguridad y eficiencia

sin precedentes.

TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A S El N ET
© @ /scLNETSEGURIDAD () /SELNETSA

SOLUCIONES INTEGRALES
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Dahua Technologies se fortalece en

Por Verdnica Ferloni

proyectos globales desde Argentina

La subsidiaria argentina de Dahua, por
contratacion directa de casa central en
China, incorporé a su equipo de trabajo
a Juan Pablo Coletti como Latam
Director for Strategy Partners. Con el
objetivo de atender cuentas
corporativas y acuerdos globales,
Coletti se encarga de las empresas
integradoras de sistemas y usuarios
finales de Latinoamérica, incluyendo
México y Brasil.

Historico player del rugby argentino,
Juan Pablo Coletti, nuevo Latam Direc-
tor for Strategy Partnersen en Dahua, re-
fleja en su impronta la esencia del depor-
te, con un don natural para el liderazgo de
equipos. En sus palabras: "Me resulta espon-
tanea la dinamica del trabajo en equipos y pro-
yectos.Tengo una linea de conducta que se sos-
tiene a través del tiempo. Genero vinculos sé-
lidos. Los trabajos me los dan los clientes y las
personas. No tengo competidores sino cole-
gas. Es una forma de ser". Su vasta y rica ex-
periencia profesional en el mundo de la
tecnologia le ha dado paso por compaiii-
as como Securitas Argentina, Medtro-
nic, Sony, Epson, Canon e Ingram Micro
Italia. También ha sido asesor para el Go-
bierno de la Ciudad de Buenos Aires y
de grandes grupos como Nordelta. "Todas
mis experiencias laborales han sido muy nu-
tritivas. En Securitas, que es una empresa glo-
bal fantdstica, aprendi muchisimo incorporan-
do los conocimientos de seguridad fisica, In-
cendio y BMS que me faltaban. En Medtro-
nic aprendi mucho del mundo de los insumos
de medicina que estd muy vinculado con el
mundo IP de seguridad. En Sony, donde tra-
bajé diez aros, tuve a cargo cinco unidades
de negocio.Alli, junto a Dario Vommaro -que
es una gran persona y un gran amigo- logra-
mos acuerdos gigantes como YPF, Banco de San
Juan, Banco de Santa Cruz y Banco de Entre
Rios -entre otros-, con el Partner principal que
era Prosegur (Con el equipo de Gabriel Apel
y Adridn Schliserman).Tuvimos importantes
desarrollos en México y Paraguay, como los
proyectos de ltaipu, por mencionar alguno.

e

Como no paro nunca de formarme y superar-
me, de estar a la vanguardia de los avances
tecnoldgicos, la propuesta de Dahua de in-
corporarme para el desarrollo regional me mo-
tivé mucho", expreso Coletti.

Reportando a la casa Matriz en China a car-
go de Peter Xuan, Head of International
Business de Dahua como parte del equipo
de trabajo de Dahua Argentina, Coletti tra-
baja con los teams locales de cada pais, des-
de México hacia el sur, incluyendo Brasil. Su
equipo de desarrollo estd ubicado en toda
la region, donde luego en cada pais se tra-
baja con las subsidiarias locales y se gene-
ra la sinergia con los integradores de siste-
mas Yy usuarios finales.

"Dahua cuenta con contratos globales con end
users y system integrators como Securitas, Pro-
segur, JCl, NEC, donde sostiene los estdndares
de implementacién y requerimientos de las cor-
poraciones en todo el mundo. Por ejemplo, cie-
rro un acuerdo con una empresa en Francia y
hago un acuerdo a nivel Latam para que ob-
tengan ciertos canonones de producto e imple-
mentacién en base a requisitos globales de la
compafiia compradora y vendedora. Se logra una

Certificado
profesionalmente en
tecnologias de vanguardia,
Coletti lleva su impronta
a Dahua y sus proyectos.

sinergia global y se genera confianza localmen-
te. Dahua esta muy fuerte en los verticales, alli
es donde mds foco estoy haciendo con mi equi-
po" explicéd.

Y agregd que Dahua tiene productos de
tope de gama tanto loT como cyber secu-
rity, cdmaras térmicas, antiexplosivas, smart-
cities, control de transito muy potentes.
Ademas de integrarse con los Partners
como Genetec, Milestone, ISS entre otros.
"Se integra con todos", enfatizo. "Es el caso de
clientes que ya cuentan con acuerdos a nivel glo-
bal con otras plataformas, nos integramos per-
fectamente. Dahua se caracteriza por su alto
nivel de compatibilidad e integracién. Lo mismo
sucede en control de acceso, donde estamos ga-
nando mercado, y eso nos permite llevar una
integracion completa a nuestros canales".

Entre los mercados verticales donde Dahua
se encuentra mas posicionado encontramos
banca, oil & gas, transporte, retail, logis-
tica y principalmente ciudades inteligen-
tes. Coletti amplia: "Desarrollamos ‘Ciudad
Dahua’, como prototipo de seguridad. No es una
solucién para ciudades inteligentes sino un con-
cepto integral que involucra desde el apoyo con
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CONTROL DE ACCESOS * INCENDIO * INTRUSION * VIDEOVIGILANCIA + SEGURIDAD PERIMETRAL

Control de acceso en base a web

para instalaciones pequenas y medianas
Es un sistema modular, que simplemente va escalando sin problemas
segun va creciendo su negocio. El sistema en su version basica, posee
capacidad para dos puertas, con un software intuitivo incorporado
(WebServer) que a través de un navegador Web, podra configurar el
sistema de control de acceso y ponerlo en Funcionamiento en cuestion
de minutos. Esto conlleva como resultado un costo significativamente

mas bajo de propiedad y una interrupcion minima para su negocio.

ACCESO LOGICO
OMNIKEY

Todas las soluciones
para el control de acceso y el acceso logico

Una tarjeta,
miles de aplicaciones
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LECTORES HID - ICLASS

EDGE Y VERTEX
UHF LARGO ALCANCE

CONTROL DE ACCESO -IP

Centrales de incendio
inteligentes y
convencionales

Control de acceso

Sistemas de vigilancia IP

Control de Accesos

Alarmas Deteccion de incendios
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el disefio hasta el training. Es la integracién de

seguridad, con redundancia, storage en la
nube... tiene que ver con todo lo que se vie-
ne, que es muy distinto, pura avanzada".

"Se viene un mundo muy
distinto"

Juan Pablo Coletti es un apasionado de la
tecnologia, su formacién y trayectoria en
empresas de punta lo demuestran. Entre las
numerosas capacitaciones y experiencias,
nos cuenta que particularmente su paso por

Singularity University en Silicon Valley y otra uan Pablo Coletti es miembro de ASIS,

experiencia en Israel le ensefaron que en SR Ll T Rl 1) (1Ll Re) R o e 0 Y KRR [ T8

tecnologia no hay curva sino una recta sin

Vi (OGO TEC
BANKING DIGITAL SECURITY

Seguridad y Confiabilidad

Con Tecnologia e Ingenieria, LOGOTEC construye el puente que permite unir las necesidades
de los usuarios con el diseno, la produccion, la instalacion y el mantenimiento de equipos y
dispositivos de Seguridad Electrénica, integrando asi toda la cadena de valor.

Calidad de Primer nivel

Instalaciones de CCTV Mercedes 255 7° H
Control de Accesos C.A.B.A. - Argentina
Deteccion de Incendios Tel. 5411 4777.6005
Deteccion de Intrusion Fax: 5411 4771.3434

Proteccion Perimetral logotec@logotec.com.ar

www.logotec.com.ar

fin. "En Israel estuve en el grupo de Innovation
Experience”, una empresa de gente fantdsti-
ca, donde aprendi lo que es la innovacién por
necesidad. Recibi capacitaciones sobre nuevas
tecnologias. Israel es fuerte en todos los verti-
cales, es impresionante como pais, con lo pe-
quefo que es. Hay una sinergia extraordina-
ria en cémo funciona la triada estado - edu-
cacion - emprendedores. Le dan mucha impor-
tancia a los Start Ups. Son los pequefios em-
prendimientos que terminan siendo vendidos
a las grandes corporaciones por mucho dine-
ro. Como por ejemplo We Work, WAZE.

Es un pais donde levantds autos con tu teléfo-
no como si fueran las bicicletas en Buenos Ai-
res. Sacan agua del aire, por condensacion. La
gente es amable. . .es otro mundo.Tienen un alto
nivel de desarrollo. Ahi me certifiqué, con una
empresa que desarrolla motores de reconoci-
miento facial, y que cred los sensores que lle-
van los autos, que Tesla compré por casi 1800
millones de ddlares", detalla el ejecutivo y
agrega: "Por su parte, las empresas chinas tam-
bién desarrollan muchisimo. Compran las pa-
tentes y empiezan a trabajar en el lugar con
lo cual se hacen rapidamente compatibles con
todo.Tienen ejércitos de gente trabajando. Chi-
na va mucho mas rapido que el resto del mun-
do en desarrollo".

Lo ultimo de Dahua

"Algo que estamos lanzando ahora es IMOU,
tiene que ver con productos en la nube, todo
lo que es nube. Son productos para small and
medium business y residencias. Las empresas
de telecomunicaciones de la regién lo estdn tra-
bajando a través de nuestros Partners para pro-
yectos", concluye Coletti M



SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad vy hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWW.dcm.com.ar
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Comercializacion y Servicio Posventa de Productos para Control de Acceso,
Kioscos Multimedia y Sistemas de Recaudo.
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Por Aldo Bianchi

Seguridad Centro: Socio distribuidor
de Hikvision en Argentina

Radicada en Cordoba Capital, la
empresa importa equipamiento de
Hikvision de forma directa para su
distribucion. A las lineas de
videovigilancia, sumara ahora las
ultimas novedades en alarmas, control
de accesos y productos de Ezviz que
estan llegando al pais.

Con mas de 30 afios de trayectoria en el
rubro, Seguridad Centro nace tras la
fusion de dos importantes distribuidoras
de la region. Desde entonces, su foco es
la importaciéon de productos Hikvision
desde China para Argentina.

“Para nosotros fue un gran desdfio, siempre
estuvimos enfocados en brindar una solucién
integral a los instaladores, y comenzar a
importar en forma directa una marca inter-
nacional del nivel de Hikvision, sin dudas nos
posiciona de mejor manera para dar amplias
soluciones a lo que requiere el mercado. Nues-
tra casa central estd en Cérdoba Capital y
desde alli distribuimos a todo el pais” explica
Silvana Hilpert, Asesora Comercial de
Seguridad Centro.

El foco actual de Seguridad Centro es la
importacion de productos Hikvision y dis-
cos Seagate, como asi también la distribu-
cién de accesorios para completar el port-
folio de equipamiento para videoseguri-
dad. La empresa importadora vende Uni-
camente al gremio y a distribuidores.

“Desde la fusion, hemos crecido muchisimo.
Actualmente, realizamos envios diarios a todo
el pais, podemos destacar una muy buena
aceptacion en la provincia de Cérdoba, y esta-
mos haciendo foco de comercializacion tanto
en el norte como en el sur del pais. De alli
nuestra presencia en eventos como el Secu-
rity Conference Expo de Buenos Aires. Esta-
mos posicionados como los tinicos importado-
res de Hikvision radicados en el interior del
pais. En este sentido, hemos tenido muy buena
recepcion del mercado”, evalué la ejecutiva.

Sostiene Hilpert que la principal demanda
de sus clientes estd en la linea Entry-Level.

Priscila Ducler. Sartor, Marketing'y Comunicacion y Silvana Hilpert Silvana Hilpert,
Asesora Comercial de Seguridad Centro

“Considerando que Hikvision tiene diferentes
categorias de productos, la linea media de la
marca es la mds fuerte para nosotros. Habla-
mos de una calidad de imagen 720/1080 en
'y 2 Mpx, la que genera la mayor demanda”,
reconoce. “Ademds, dentro del Entry-Level,
tenemos 5 Mpx y 8 Mpx, que se estd intro-
duciendo de a poco en el mercado”, asegura.

Consultada acerca de los proyectos de
mayor relevancia de la empresa, destaca
los realizados para el Poder Judicial de
Mendoza; la implementacion de camaras
méviles en micros y colectivos;y un pro-
yecto de tétem SOS que incluye camaras
y domo movil para todas las plazas de la
ciudad de La Rioja, entre otros.

“Son variadas las implementaciones que se
realizan a través de proyectos. Desde Seguri-
dad Centro, todo el equipo de Asesores Comer-
ciales, lo que hacemos es acompanar a los
integradores. Ellos son quienes declaran los
proyectos y a partir de alli se brinda el apoyo
logistico y técnico de Hikvision”, sefiala.

Finalmente,analiza la importancia de haber
incorporado a la marca oriental al portfo-
lio de productos y soluciones de Seguri-
dad Centro. “Con Hikvision, nuestras expec-
tativas de negocios son exponenciales. Conta-
mos con muchisimo apoyo de la marca en el
drea técnica. Contamos en nuestro staff con
personal en el drea de soporte, habilitado
para dictar las capacitaciones a los gremios y
que estos certifiquen como Instaladores Ofi-
ciales Hikvision. Mensualmente brindamos
una certificacion HCSA”, agrega.

Desafios

Una de las mayores apuestas de Seguri-
dad Centro es la comunicacion. Por eso,
los canales de comunicacién se amplian
Yy se mejoran constantemente para man-
tener al cliente informado, asesorado y
en constante conexién con la firma.
“Nuestra principal vidriera es nuestra pdagina
web seguridadcentro.com.ar donde el usua-
rio puede registrarse y acceder a lista de
precios, novedades, material de marketing,
carrito de compras y un presupuestador
que le permite cotizar a la hora de estar
con el cliente” comenta Priscila Ducler
Sartor, quien se encarga del marketing
y comunicaciéon de la Compaiiia. A su
vez, agrega: “Al vender en distintos puntos
del pais nuestros canales de comunicacion
son diversos y trabajamos constantemente
para optimizarlos. Sin embargo,debo admi-
tir que nuestro fuerte es el capital humano
que estd dentro de la empresa. Nuestro
equipo estd siempre disponible y pendiente
de cada persona que se registra en la web
0 que tiene un primer contacto con Segu-
ridad Centro. El acompafiamiento, aseso-
ramiento y el apoyo a quienes apenas se
registran es irremplazable y esto deja
entrever que se diluye la distancia entre el
mundo online y offline”, concluye.

B Para mas informacion:
Lavalleja 1365, Cérdoba Capital
Tel: +54 351-4727452
www.seguridadcentro.com.ar
Facebook: SeguridadCentro
Instagram: SeguridadCentro
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INTERCAMARAS

Las empresas de monitoreo y la solicitud
de despacho de movil policial al 911

Reunidn con la Comision de Seguridad y Asuntos Penitenciarios de
la Honorable Camara de Diputados de la Provincia de Buenos Aires.

Representantes de las cuatro camaras del
sector, CAESI, CAESBA, CASEL y CEMARA
fueron invitados por el Presidente de la
Comision de Seguridad y Asuntos Peni-
tenciarios de la Honorable Camara de
Diputados de la Provincia de Buenos Ai-
res, Diputado Matias Ranzini y el Dipu-
tado Guillermo Bardon para tratar el pro-
yecto de modificacion de la Ley 12.297,

de autoria de este ultimo que, entre otras
cosas, obligaria a las empresas de moni-
toreo a enviar a un verificador técnico
(acuda) previo a una solicitud de despa-
cho de movil policial al 91 1.

Desde las camaras se puso énfasis y se agra-
deci6 por el hecho histérico de haber sido
convocados y de iniciar un trabajo conjunto.

Desde la Comisién de Seguridad, el Dipu-

tado Ranzini resalté la importancia de
avanzar hacia una legislacion versatil que
contemple los avances tecnolégicos y pue-
da sostenerse a través del tiempo.

Por tltimo se acordé armar una mesa de tra-
bajo a la que también se invitara a participar
a un representante del Poder Ejecutivo.

la evolucién del mercado.

Estudio de mercado de la Seguridad Electronica

El 22 de octubre proximo, en el Auditorio de la UCA, CASEL presentara el Estudio de Mercado del
Sector, que insumioé mas de seis meses de relevamiento de datos y entrevistas con distintos actores
del mercado. En adelante, CASEL continuara trabajando con el equipo técnico de la UCA para dar ini-
cio al Observatorio que medira los indicadores principales y emitira resultados periddicos acerca de

Los resultados del Observatorio seran de utilidad y consulta para todos los actores de la industria y el
Estado. CASEL los invita a ser parte de este relevamiento periddico, participando con sus respuestas.

COPIME celebrd el 75° Aniversario de la fundacion

El 20 de agosto pasado, el Consejo Profesional de In-
genieria Mecanica y Electricista, fundado por el De-
creto Ley 21.803 del |8 de agosto de 1944, celebr¢ el
75° Aniversario de su fundacién. Durante el brindis, el
Ing. Hernan Fernandez, Vocal de CASEL hizo entrega de

una plaqueta conmemorativa.

Ing. Juan Pablo Gallo, Presidente de COPIME e Ing. Herndn Ferndndez, Vocal de CASEL

P ALARVASOESTE

Venta Intalacion de Sistemas de Alarmas
y Cercos Eléctricos

Cel.: 15.6633.7092

www.alarmasoeste.com.ar

Marca lider en proteccién perimetral
Instalador oficial

Seguridad
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Falta de concientizacion, ausencia de
control y vacio legal

En el marco de SCE 2019, actores relevantes

de la industria fueron convocados para

abordar las principales problematicas y los
desafios de un segmento de la seguridad que
tiene por mision proteger las instalaciones,

los bienes y las personas.

Moderado por Maximiliano Wutzke, Presi-
dente de la Camara Argentina de Proteccion
Contra Incendios (CEMERA) y titular de Maxi
Seguridad, el panel de “Prevencién de Incen-
dio” realizado en Security Conference & Expo
2019 conto con los siguientes participantes:
Sofia Poehis, Directora de Leza, Escrifia y
Asociados (LEA) y también de Provenis ONG
que forma parte del Capitulo Argentina de
la NFPA (National Fire Protection Associa-
tion); Lucas Bottinelli, Account Manager en
la division Security & Fire de Honeywell para
Argentina, Bolivia y Uruguay; Maximo Roldan,
Jefe de Mantenimiento IFCl de Melisam Inge-
nieria; y Javier Racchumi, Gerente Comer-
cial de True Digital Systems (TDS).

La apertura estuvo a cargo de Maximiliano
Wutzke, quien destacd que la misién de la
camara empresarial que conduce es innovar y
desarrollar el mercado de la proteccion con-
tra incendios en el pais, asumiendo un gran
valor de responsabilidad social empresaria.

Tras las presentaciones de rigor para cada
uno delos panelistas,el presidente de CEMERA
ofrecié un panorama acerca de la problema-
tica inherente a la prevencion contra incen-
dios que existe en la Argentina basado sobre
tres denominadores comunes: falta de con-

Maximiliano Wutzke, Presidente de CEMERA,
titular de Maxi Seguridad.

cientizacion,ausencia de control y vacio legal.
Planteados los ejes centrales del panel, rom-
pi6 el hielo Lucas Bottinelli, quien explico
que en su rol de fabricante no es posible con-
trolar ni legislar pero si concientizar. “Ese es
el motor que nos moviliza todos los dias para
salvar vidas. Generar conciencia es lo que hoy
podemos tocar, sentir y cambiar para poder dor-
mir tranquilos. Es muy bueno tener en cuenta el
ejemplo del cinturén de seguridad: no somos
negligentes, somos inconscientes”.

El ejecutivo de Honeywell sostuvo que una
deteccion de incendios temprana,ademas de
salvar vidas, pone a salvo los activos de una
empresa. “En el caso de las Pymes, por ejem-
plo, suponen el esfuerzo de muchos afos de tra-
bajo. Defender estos activos es sumamente
importante. Esa es la conciencia que, como fabri-
cantes, queremos generar”.

Lamentd que, en términos generales, cuando
una empresa se enfrenta a la necesidad de
tener que instalar un sistema de deteccién
de incendios piensen Gnicamente en el gasto
que les ocasionard. “Lo que no advierten es
que, ademds de proteger sus activos, sus emple-
ados se sentirdn mads seguros y trabajaran mejor.
Deben sentir que también estdn poniendo a
salvo el capital humano, que es lo mas impor-
tante de una empresa”.

E insistié con un concepto que considera clave:
“Sabemos que la seguridad electrénica en todos
sus aspectos es importante, pero dentro de ese
contexto tenemos la mds valiosa misién: salvar
vidas. Es el maximo reto que enfrentamos como

Por Aldo Bianchi

fabricantes y apasionados de lo que hacemos”.

En este sentido, Sofia Poehis inicié su inter-
vencién definiendo que uno de los roles de
Provenis es difundir las normas para salvar
vidas. “En la Argentina nos encontramos con una
falta de curiosidad tremenda que deriva en la
falta de conciencia y en la imposibilidad de regis-
trar el riesgo. De esa manera, es imposible pre-
venir y aminorarlo”.

Asegurd que, desde LEA, trabajan para detec-
tar y bajar los riesgos de la sociedad desde
hace mas de 45 afios. “Hacemos inspecciones
previas, peritajes y disefiamos sistemas de preven-
cion de incendios.Y siempre nos encontramos con
lo mismo: muchas veces, se necesita de una exi-
gencia externa -sea del seguro (que es una indus-
tria que sube el estdndar de seguridad) o de un
hecho concreto que nos marque (como la trage-
dia de Cromaion)- para tomar conciencia de la
imperiosa necesidad de prevenir incendios”.

Lo reafirmé Maximo Roldan, quien remarcé
que habitualmente la proteccién de las insta-
laciones, los bienes y las personas queda rele-
gada por cuestiones presupuestarias. “Tene-
mos que tomar conciencia de que las instalacio-
nes son importantes porque salvan vidas, prote-
gen los bienes y garantizan la continuidad del
negocio. Es muy importante que esas instalacio-
nes sean realizadas a conciencia por empresas
que estén certificadas y que sean capaces de
hacer los disefios de acuerdo a los riesgos que
estdn protegiendo.”

Asimismo, calificé6 como determinante que el
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usuario final sepa como se utilizan los siste-
mas instalados. “Es muy habitual que, aun en
instalaciones muy bien hechas, no exista nadie
que sepa como operarlas. Definitivamente, hay
que asumir que estos sistemas son las herra-
mientas que nos van a permitir salir con vida de
una instalacion”.

Detall6 que, también debido a limites presu-
puestarios, muchas veces las empresas cam-
bian los recintos o se los reutiliza sin adver-
tir que los sistemas instalados ya no alcan-
zan para lo que tienen que proteger. “En la
Argentina tenemos torres con mds de 30 pisos,
shoppings, supermercados, y la verdad es que
no basta con un avisador manual. Tenemos que
redlizar las rutinas de mantenimiento adecua-
das para que los dispositivos estén limpios y
puedan responder en los momentos criticos. Y
que los operadores de esos sistemas sepan
como tienen que operar para realizar una eva-
cuacion. Nadie puede determinar como se va a
desarrollar un incendio en un lugar, no hay
manera. Es una problematica a la que debemos
darle importancia”, sentencié.

Javier Racchumi dijo que a lo largo de los 22
anos que TDS tiene en el mercado han visto
una infinidad de irregularidades dentro de las
instalaciones. “Uno de los hechos mds frecuen-
tes es el uso incorrecto de equipos porque estan
mal aplicados, confundiendo los usos. Esto pasa
especialmente en ciertas industrias que utilizan
la zona de incendio de un panel de robo para
proteger una instalacion.Y realmente,al momento
de redlizar una correcta evacuacion, no es el
equipamiento adecuado para valerse de las légi-
cas de un sistema de deteccion. Otra cosa que
ocurre es que, consciente o inconscientemente,
se decide no proteger lugares que efectivamente
deberian estar protegidos”.

Otradesus preocupaciones es que las empre-
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Lucas Bottinelli,
Account Manager en la division Security & Fire de
Honeywell para Argentina, Bolivia y Uruguay.

sas suelen ofrecer productos sin contemplar
las necesidades que exige el lugar donde esos
se instalaran. “O simplemente, ofrecen un
paquete cuyo nimero le cierra al usuario, que
ignora qué esta contratando. Por eso, desde TDS,
siempre tratamos de asesorar acerca de qué ins-
talar en funcion de qué se necesita proteger”.

En consecuencia, consideré que si se desea
cambiar esa realidad, el primero que deberia
tomar conciencia de la importancia de la
proteccion es el usuario final. Y otra de las
decisiones que recomendé es seleccionar
empresas idoneas que estén capacitadas para
hacer una correcta instalacion y su posterior
mantenimiento para que el equipo responda
cuando sea necesario.

“En el mercado existen muchos productos que
no cumplen con las normativas, es algo muy
comun que suele ocurrir con los detectores
auténomos: los publican a través de sitios de
comercio electronico con supuestos usos, pero
después ocurre que por sus caracteristicas téc-
nicas es imposible que apliquen en forma ade-
cuada. Es responsabilidad de los distribuidores,
las marcas y los instaladores poder hacer un
buen trabajo para que el usuario final tenga
una muy buena proteccion”.

En este punto, Wutzke puso en debate la
cuestion del vacio legal en el que se encuen-
tra el pais. “Si no hay legislacién ni control, se
termina engafiando al usuario que invierte en
una proteccion que no le va a servir. Por eso en
CEMERA venimos trabajando con distintas ins-
tituciones gubernamentales en un proyecto para
resolver esta problematica. Nos interesa cuidar
a la sociedad y también al profesional que presta
servicios de proteccion contra incendios”.

Acto seguido, consultoé a Poehis acerca de la
realidad que encuentra en las industrias
cuando realizan auditorias. “Nosotros hace-
mos mds de 5000 inspecciones en industrias de
diversos tamafios a lo largo de todo el pais.Y
tanto en los edificios como en las industrias que
tienen deteccién evaluamos dos ejes: la parte de
disefio, si el detector es el adecuado y si estd
puesto en el lugar correcto; y la confiabilidad”.

Detallé que en las industrias mas grandes, con
mas de 15.000 metros cuadrados, general-
mente ocurre que el disefio es adecuado ya
que no hay problemas de presupuesto; pero
que en las pequefias y medianas empresas

Sofia Poehis, Directora de LEA
y de Provenis ONG.

suelen comprar soluciones a través de una
plataforma sin indagar lo suficiente como para
saber si va a brindar el resultado que se nece-
sita. “Ese es el punto exacto donde se pone en
evidencia la poca conciencia de riesgo que tene-
mos. Cuando evaluamos cudnto gastar en un sis-
tema lo comparamos con el riesgo que tomamos.
Es recomendable pensar cudnto sale colocar el
sistema de deteccion contra no colocarlo y tener
un daio. Esa es la comparacién real”.

Por otro lado, no dudé en aseverar que con-
fiabilidad es sinénimo de mantenimiento. “En
general, en todas las industrias del pais adverti-
mos un factor comun: se invierte en disefio, pero
no se mantiene.Y tener un sistema bien dise-
fiado pero no confiable es lo mismo que no
tenerlo; 0 incluso, a veces atin peor que no tenerlo
porque confiamos en que nos va a dar la res-
puesta. Pero la realidad nos muestra que cuando
vamos a ver el panel de control esta silenciado,
tiene fallas, o simplemente no funciona®.

Wutzke puntualizé que el vacio legal en el
pais también marca a las claras que no existe
la obligatoriedad de mantener los sistemas
contra incendios. “En la Ciudad de Buenos
Aires cada afio se registran mds instalaciones
protegidas; pero en la medida en que nos aleja-
mos, salvo el caso de las industrias grandes, no
se encuentran mantenidas”.

Al respecto, Bottinelli hizo foco sobre un
dato comparativo que resulta alarmante. “En
la Argentina estamos a afios luz de lo que pode-
mos considerar como normal en paises limitrofes
como Uruguay. Y cuando digo normal estoy
hablando de normas y estdndares convenciona-
les para edificios de construccién, viviendas, hos-
pitales, escuelas, espacios publicos y aeropuertos.
Refiero a la necesidad de contar con una legisla-
cion o normativa que establezca que en ciertas
y determinadas instalaciones deben tener siste-
mas de prevencion contra incendios. La NFPA nos
dice cémo, donde y cudndo. A diferencia de la
seguridad eléctrica, donde el usuario puede ele-
gir dénde poner una cdmara, no es posible insta-
lar un detector de humo en cualquier lado: debe-
ria haber una norma que lo marque”.
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Por esta razén, expresé que valora muchi-
simo lo que se estd haciendo CEMERA a
nivel nacional para poder cambiar el mapa
de situacion. “Ojald constituya el puntapié ini-
cial para encarar un proceso de cambio que es
posible realizar. En buena medida, dependerd
de nosotros. Cudntas mds fuerzas sumemos
serd mejor para todos: seremos mejores profe-
sionales, prestaremos mejores servicios y habra
un mejor negocio”.

A la hora de evaluar como medir si una
empresa y el personal afectado a una insta-
lacién cuentan con la idoneidad necesaria
paraintervenir en la proteccion contra incen-
dios, Roldan hizo hincapié en la existencia de
normas que las certifican empresas tanto
para el disefio como para instalaciones. “La
norma IRAM 3501 certifica a las empresas
como disefiadoras para instalaciones fijas contra
incendios, tanto para deteccién como para extin-
cion: sea por agua, hidrantes, sprinklers o agen-
tes extintores FM-200. Es recomendable buscar
empresas que estén certificadas.Y en cuanto a
la realizacion del mantenimiento, vale sefialar
que en algunos distritos del pais existen regis-
tros de empresas mantenedoras”.

También enfatizé que nuestro pais no dis-
ponia de normas que regularan el manteni-
miento de las instalaciones fijas, hasta la
generacion de la IRAM 3546. “Surgio tras
mucho trabajo, utilizando como guia normas
internacionales basadas en las NFPA 25, que
estd orientada a las rutinas de mantenimiento.
Hoy por hoy, en la Agencia Gubernamental de
Control (AGC) estan registradas las empresas
que estdn habilitadas”.

Vinculado con esta necesidad puntual, el pro-
pio Bottinelli compartié una decision tomada
por Honeywell que contribuye a la seguri-
dad. “Como requisito para poder operar, exigi-
mos que los instaladores de nuestra linea de

Madximo Rolddn, Jefe de Mantenimiento
IFCI de Melisam Ingenieria.

paneles Fire Lite cuenten con la certificacion que
otorgamos como fdbrica a través de nuestros
canales. Necesitamos garantizar que quien toca
nuestros paneles sabe lo que estd haciendo, y
que sepan ademds que cuentan con el respaldo
de la fabrica. Es un aporte minimo, pero tiende
a garantizar que las cosas se hagan bien”.

Finalizadas las intervenciones formales de
cada orador, hubo preguntas del publico asis-
tente.Algunas de ellas giraron en torno a los
equipos inalambricos: jagilizan y abaratan el
sistemal, json confiables?, jestin contempla-
dos en el seguro?

El primero en recoger el guante fue Rac-
chumi, quien declaré que Notifier posee una
gama de productos variados de sistema ina-
ldmbrico que cubre esa necesidad en parti-
cular. Indicé que detectores de humo, térmi-
cos y combinados, avisadores manuales, sire-
nas y moédulos inaldmbricos, entre otros. “Es
muy importante no mezclar la nocién de sis-
tema inalémbrico con lo que nosotros conoce-
mos como el Wi-Fi de internet. Con los produc-
tos inalambricos la gente suele consultar acerca
del alcance y la verdad es que es idéntico al del
sistema cableado, lo tnico que no utiliza es el
cable y el cafio. Pero la ubicacion y el uso de
cada dispositivo siempre va a requerir de un
disefio y deberd estar ubicado exactamente
igual que el de un sistema cableado. La ventaja
es el ahorro de tiempo y la confiabilidad que
supone un dispositivo estard monitoreado por
un panel de incendio, ya que no es un sistema
autdnomo. En todos los casos, se trata de siste-
mas que estan homologados™.

De acuerdo con lo dicho por Poehis, contar
con un equipo inaldmbrico trae muchisimas
facilidades como el ahorro de costos a la
hora de instalarlo. No obstante, determina
que debemos garantizar la confiabilidad de
ese sistema. “En la Argentina ocurre que, como
no solemos hacerlo, el 70% de las veces los sis-
temas inaldmbricos no estdn funcionando. No
hay cuidado, ni mantenimiento adecuado”.

Ante la consulta de si este tipo de equipos
estan contemplados por el seguro, respon-
dié: “Las compaiias de seguros fijan estdandares
en base a su experiencia y a los siniestros que
han tenido en ese tipo de instalaciones.Y lo que
dicen es que, en materia de deteccién, no es un
sistema confiable. En general, esto viene aso-
ciado a la falta de mantenimiento o a su mala

Javier Racchumi,
Gerente Comercial de True Digital Systems.

instalacion. De lo que puedo dar fe es que en la
medida en que un asegurado ha podido demos-
trar fehacientemente que el sistema es confia-
ble, que esta bien mantenido y que estd listo
para cumplir con su funcién a la hora de un prin-
cipio de incendio, la compaiia de seguros lo ha
considerado. Pero, en general, los sistemas ina-
lambricos que vemos no son ni homologados, ni
bien instalados ni debidamente mantenidos”.

iLa deteccion baja el costo del seguro?, pre-
guntaron desde la platea. “Hace muchos afios,
el costo de la prima estaba regulado por una
tarifa técnica donde —dependiendo el tipo de
industria y los agravantes— se registraba una
suba de su valor o se obtenia una rebaja. Hoy
en dia la tarifa es comercial, que no tiene adicio-
nales ni rebajas. De hecho, existen compaiias
que si no se tiene deteccion no toman el seguro”,
informé Poehis, quien aclaré que en todo
caso se trata de una decision de mercado.
“Hay compafiias que aceptan esa condicion y
otras que no. Es muy raro que por tener una
deteccion baje la prima del seguro. Solo va a bajar
en funcién del riesgo que el usuario asuma y de
como esté protegido. Esa es la clave que tendra
en cuenta el seguro para catalogar. Si uno tiene
un deducible mayor y se hace mds cargo de su
riesgo, querrd decir que los tiene mds controla-
dos”, concluyé.

El panel cerré con recomendaciones para la
capacitacion. Se informé que los licenciados
en seguridad e higiene, arquitectos e inge-
nieros tienen la posibilidad de realizar el
postgrado del INTI que dura dos afios y esta
abierto a toda la comunidad. Ademads, se
explicd que en el sitio web de la NFPA hay
acceso gratuito a las normas (muchas en
inglés, aunque cada vez mds en espafiol) que
se pueden consultar, al igual que las circula-
res técnicas de LEA donde se abordan temas
de actualidad del sector.Y también, la posi-
bilidad de participar en foros y tomar cur-
sos de deteccion.

Se espera por la sanciéon de una normativa
que esté aggiornada a la realidad que vivimos
y a las tecnologias que hoy existen en mate-
ria de proteccién contra incendios M
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La apuesta de Vicente Lopez por ser una

CASO DE EXITO

ciudad inteligente desde la seguridad

La Municipalidad de Vicente Lopez, en
Argentina ha adelantado un proyecto
para transformarse en una ciudad

segura e inteligente. Les compartimos el
caso de implementacion, desde la vision

de Milestone Systems, Agent Vi y Axis.

Vicente Lopez es un partido (municipio)
ubicado al norte de la Ciudad de Buenos
Aires que tiene unos 300.000 residentes
y es considerado uno de los suburbios
mas acaudalados de la zona; alli estd la
localidad de Olivos, por ejemplo, donde
se ubica la residencia oficial del presi-
dente de Argentina, la Quinta de Olivos.

A pesar de ser identificada como una de
las ciudades mas seguras de América del
Sur, la delincuencia callejera en el Area
Metropolitana del Gran Buenos Aires es
un gran problema y el suburbio del norte
no es ajeno a esta preocupacion.

Es asi como en el 2012, el gobierno local
decidié transformar a Vicente Lépez en
una “ciudad segura e inteligente”, con el
objetivo de prevenir proactivamente los
delitos; es decir, evitar que se cometa el
crimen, en lugar de simplemente res-
ponder a una denuncia después de que
haya ocurrido. Sin embargo, habia un
problema importante: la capacidad limi-
tada para observar de manera efectiva
las transmisiones de video en vivo y revi-
sar el video grabado.

Partiendo de esta necesidad, Vicente
Lépez buscéd una solucién de vigilancia
que le permitiera a la ciudad obtener un
valor real del video grabado que no estaba
siendo revisado. Dentro de esa solucion,
se requeria el analisis de video para ayu-
dar a reducir el crimen y aumentar la
seguridad publica a través de medidas
proactivasmedianteladetecciéndeinfrac-
ciones de transito y peligros de seguri-
dad vial, descubriendo posibles activida-
des delictivas o incidentes de seguridad,

y automatizando la investigacion de video
posterior al evento, proporcionando a
las autoridades imagenes de calidad lo
mas rapido posible, acelerando asi la
resolucién de los incidentes.

Manos a la obra

Inicialmente, se instalaron 700 nuevas
camaras |IP, reemplazando los modelos
analégicos antiguos. El nimero de cdma-
ras ha aumentado rapidamente a mas de
1.350, con el objetivo de contar con
1.500 cdmaras de alta definicién gra-
bando 24/7 para el afio 2020.

La solucion de anilisis de video savVi de
Agent Vi se instal6 en el Centro de Moni-
toreo Urbano de la ciudad (CMU). Esta
tecnologia ofrece un conjunto de herra-
mientas avanzadas y automatizadas de
analisis de video que permiten la detec-
cién de eventos en tiempo real, la bus-
queda de videos y la inteligencia de nego-
cios. savVi se ha integrado directamente
en mas de 370 cdmaras fijas Axis P1365.

La integracion con el sistema de gestidn
de video corporativo (VMS) de Milestone
XProtect® permite que las alertas y los
clips de deteccion en tiempo real de savVi
sean desplegados dentro del Smart Client
de Milestone XProtect®.

La profunda integracion de la herramienta
de busqueda forense de savVi en la plata-

forma de software Milestone también per-

mite ver los resultados de la busqueda de
video directamente desde el Smart Client,
creando una gran experiencia de usuario.
En linea con el objetivo inicial, se determi-
naron los comportamientos tipicos del
area. Estos perfiles se utilizaron para defi-
nir y programar las reglas de deteccion en
tiempo real que alertan en relacion a los es-
cenarios, incluyendo aglomeraciones y me-
rodeo en areas publicas (edificios guberna-
mentales, instituciones educativas, etc.),
analisis de velocidad para detectar conges-
tiones de trafico, vehiculos detenidos en in-
tersecciones y en zonas restringidas, vehi-
culos que conducen en sentido contrario en
calles de un solo sentido, objetos abando-
nados en edificios publicos, infracciones pe-
rimetrales y mas.

“Hemos adaptado nuestros protocolos para
responder con mayor precision a las alertas
emitidas por el sistema de andlisis de video, per-
mitiendo respuestas inmediatas que, a su vez,
mejoran la prevencion del delito”,asegura Mar-
tin Gasulla, subsecretario de Seguridad del
Departamento de Seguridad de la munici-
palidad de Vicente Lopez.
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Al detectar un evento en tiempo real, el
sistema también puede activar automati-
camente mensajes de audio transmitidos
a través de megafonos Axis C3003-E. Estos
dispositivos IP se instalaron en dreas abier-
tas como una extensién del proyecto y
contribuyendo a la ambicién de la ciudad
de convertirse en una ciudad inteligente
para el afio 2020.

También se ha comenzado a recopilar
metadatos con el sistema para permitir
la investigacion de actos criminales en
la fase posterior al incidente, con el fin
de reducir drasticamente el tiempo de
investigacion en situaciones sensibles al
tiempo.

Vicente Léopez emplea las capacidades
de inteligencia de negocios (Bl) de savVi,
tales como el conteo de personas y
vehiculos, para brindar una visién a tra-
vés del andlisis estadistico automatizado
de los volimenes de trafico, tendencias
de movimiento y patrones de movi-
miento. Los datos relacionados con per-
sonas y vehiculos se presentan a través
de herramientas de visualizaciéon avan-
zadas, como cuadros, graficos y mapas
de calor.

Toda esta gestion se hizo a través del inte-
grador de sistemas Exanet S.A., empresa
que fue contratada para proporcionar un
sistema de monitoreo y vigilancia de video
escalable, moderno y unificado.

“La misién de Exanet es brindar a sus clien-
tes soluciones que agreguen valor; considera-
mos que el andlisis de video de Agent Vi es un
elemento clave para lograr implementaciones
a gran escala,como el proyectoVicente Lopez”,
destacé Hugo Menegozzi, CEO y cofun-
dador de Exanet.

L

.CASO DE EXITO.

Resultados a corto, mediano y
largo plazo

La implementacion del andlisis de video ha
traido cambios significativos y positivos:
las alertas en tiempo real actGan para
detectar delitos a medida que se desarro-
lla el incidente y generan respuestas inme-
diatas, mientras que la busqueda de video
permite una investigacion rapida posterior
al evento, y los datos estadisticos de inte-
ligencia de negocios mejoran las operacio-
nes de la ‘ciudad inteligente’.

Elsistema seimplementé también envarios
sitios deportivos en el entorno de los Jue-
gos Olimpicos Juveniles deVerano 2018 en
Buenos Aires. Por ejemplo, se usé para sal-
vaguardar las competiciones de estilo libre
y patinaje BMX en el Parque Urbano de
Buenos Aires.

Se establecié una “cerca tecnoldgica” que
comprende reglas de deteccién como
cruce de linea, merodeo, ocupacion, obje-
tos sospechosos y proteccioén de activos.
Estas capacidades de andlisis de video
desempefaron un papel clave en la pro-
teccion de los atletas, visitantes e invita-
dosVIP,ayudando a detener las brechas de
seguridad a medida que ocurrian y, por lo
tanto, deteniendo los incidentes potencia-
les antes de que estos aumentaran.

A nivel de la ciudad, el equipo de seguri-
dad de Vicente Lépez ha podido manejar
el vandalismo en edificios publicos. Incluso,
debido a la gran cantidad de concesiona-
rios de automoviles ubicados dentro de
Vicente Lépez, el sistema también se usa

para contrarrestar el alto nivel de robo de
vehiculos en el drea.

La implementacion del andlisis de video ha
producido resultados comprobados en
términos de prevencion de delitos y toma
de decisiones, argumenta Martin Gasulla.
“A través de la combinacion de diferentes
tipos de andlisis, hemos logrado simplificar
tanto nuestro monitoreo de cdmaras como
nuestras acciones preventivas”, asegura.

Asimismo, Sebastian Pérez, director gene-
ral del Departamento de Seguridad del
municipio de Vicente Lépez, agrega que
“entre las ventajas de la andlitica en vivo, la
proactividad del sistema mejoré sustancial-
mente en las camaras habilitadas para savVi.
Hemos detectado actos criminales y hemos
respondido de inmediato, mientras que otras
detecciones fueron utiles para prevenir posi-
bles delitos”.

Finalmente, Miki Schwartzberg, vicepresi-
dente deVentas para América de Agent Vi,
manifiesta que “estamos orgullosos de ser
parte del sistema de seguridad fisica de la
municipalidad de Vicente Lopez. Gracias a su
excelente cooperacién y apoyo, estamos tra-
bajando juntos para brindar el mads alto nivel
de seguridad posible a la ciudad”.

“La integracion optimizada de Agent Vi con
Axis y la integracién perfecta con Milestone
permiten que nuestra solucién ejecute las tres
aplicaciones en hardware limitado sin restric-
ciones en el nimero de reglas y tipos de apli-
caciones por cdmara. Esto, a su vez, propor-
ciona al cliente una escalabilidad y un rendi-
miento superior”, concluye B
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Por Israel Austria, ingeniero de soluciones
de Milestone Systems para América Latina.

La inteligencia artificial en la industria de la seguridad

Realmente, ;qué significa inteligencia artificial (1A)?

Es facil pensar que todo aquello denomi-
nado como ‘smart’ sea algo inteligente,
pero esto no es obligatoriamente asi. Un
ejemplo recurrente dentro de la industria
son los analiticos inteligentes, la mayoria
de los cuales, a pesar de tener esta deno-
minacién,son simplemente algoritmos pre-
definidos que dependen de alguien para
que los modifique, actualice y mejore; en
otras palabras, no necesariamente apren-
den algo nuevo con el pasar del tiempo.
En su forma mas basica, la IA alude a la capa-
cidad de la maquina para aprender por si
misma, diferente al aprendizaje automatico
(machine learning), el cual se refiere a cémo
se esta aplicando la IA en la evaluacién de
datos, tanto en un nivel superficial como en
uno profundo. También tenemos los anali-
ticos,que suelen ser un concepto que abarca
todos los resultados que se le presentan al
usuario, pero que no necesariamente estan
relacionados con la IA.

Tradicionalmente el analisis de video se ha
basado en reglas decretadas por un progra-
mador humano que establece parametros
fijos para cada situacion que el sistema debe
reconocer. En comparacion, la tecnologia
de analisis de contenido basada en IA pue-
de aprender directamente del video sobre
los objetos, sus relaciones entre si'y su com-
portamiento.

Esto hace posible identificar los objetos de
manera ‘inteligente’ y clasificar las situacio-
nes. El sistema podra comprender si tiene
un comportamiento normal o anormal y
alertar al operador sobre actividades inu-
suales, lo que llevara a desarrollar sistemas
predictivos en el futuro.

La inteligencia artificial y el aprendizaje au-
tomatico se aplican a dispositivos y equipos
para obtener funciones que el ser humano
no podria alcanzar; por ejemplo, sentarse
y mirar todas imagenes de las camaras si-
multaneamente.

Nuestra atencion no funciona de esa mane-
ra, pero las maquinas son extremadamen-
te buenas y detalladas en esto. Aprovechar

datos y videos de los dispositivos es la base
para combinar la inteligencia de la maquina
con el juicio humano.

En otras palabras, la inteligencia artificial es
la evolucion del andlisis de video. Pero, en
lugar de crear algoritmos alrededor de algo
que estamos viendo, estd construyendo sis-
temas que realmente aprenden lo que esta
sucediendo sobre la marcha.
Inherentemente, la calidad seguira mejoran-
do con el tiempo, y eso nos ayudara a im-
pulsar una mejor adopcién con una mejor
calidad.

Debido a las limitaciones de la capacidad de
procesamiento del hardware, el aprendizaje
automdtico solo podia implementar un
aprendizaje superficial de conjuntos de datos
muygrandes.Conlosrecientesysignificativos
avances en el poder de procesamiento de
lasunidadesdeprocesamientogréfico (GPU),
ahora podemos utilizar un enfoque de
aprendizaje profundo en el que podemos
ver datos en muchos mas niveles o
dimensiones; de ahi la palabra “profundo”.
Milestone, por ejemplo, se ha trasladado a
esta nueva plataforma de cémputo de GPU
al recodificar nuestro software para usar un
nuevo tipo de codificacién llamada paraleli-
zacion. La paralelizacion de software es una
técnica de codificaciéon para dividir un solo
problema en cientos de problemas mas
pequerios. El software puede ejecutar esos
100 o 1.000 procesos en 1.000 ntcleos de
procesamiento, en lugar de esperar a que
un ntcleo procese los datos 1.000 veces.
Con la paralelizacion, hay un gran avance
en la rapidez con la que podemos resol-
ver un problema.Y cuanto més répido
podamos resolver un problema, con mas
profundidad se pueden procesar los con-
juntos de datos.

Historicamente el gran desafio de la IA ha
sido la potencia, pues se necesita una gran
cantidad de computo para procesar todos
estos datos. Sin embargo, con NVIDIA, el

proceso de computacién ya no
es un problema.
Ahora el reto para la arquitectura e infra-
estructura general de estos proyectos pasa
por cémo asegurarlos. Es una gran canti-
dad de datos y, si es valioso para nosotros,
probablemente también lo sea para otra
persona.Asi que, ;como podemos mante-
ner el control sobre eso? Ese es probable-
mente el agujero mas grande que vemos
en la mayoria de las implementaciones:
una falta de atencién hacia los elementos
de ciberseguridad.
Auln estamos en la infancia de la inteligen-
cia artificial. Pasara bastante tiempo antes de
que la |A tenga el potencial de reemplazar
las capacidades de un equipo humano. El
escenario mas probable es que la inteligen-
cia artificial se aproveche para procesar
muchos mas datos en mucho menos tiempo,
lo que permitira a los usuarios finales tomar
mejores decisiones con mayor rapidez.
Necesitamos personas, solo queremos dar-
les mejores datos para su toma de decisio-
nes;gente que haga un dictamen de los datos
proporcionados,y el video sin duda sera una
herramienta crucial en este proceso, asegu-
rando el acceso visual en tiempo real, con-
virtiendo los datos en informacion visual.
Combinar la inteligencia de la maquina
con el juicio humano es un requisito pre-
vio para aprovechar al maximo los datos
generados por los entornos loT (Internet
de las Cosas).Y no tengo dudas de que el
video serd la base para que las personas
confiemos en estos datos en el futuro.

En la actualidad, existen pocas soluciones
que verdaderamente implementen la inte-
ligencia artificial en la industria de la segu-
ridad. Muchas soluciones estan ‘entrenadas
para IA’, lo que significa que en el labora-
torio sus algoritmos se entrenan utilizando
capacidades de IA. Pero, una vez que se
desarrolla ese algoritmo, se implementa
como solo un dispositivo inteligente y no
se produce mas aprendizaje. La Unica vez
que estos algoritmos mejoraran es cuando
se actualicen para incluir un aprendizaje
mejorado
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La nueva solucion se caracteriza
por ser flexible y modular, capaz
de crecer segun las necesidades
del cliente. Ofrece un disefio
sencillo y elegante, galardonado
por los RedDot Award.
Convergencia con sistemas de
CCTV, control de accesos e
intrusion.

Se trata de una solucién flexible, que se
adapta a los distintos escenarios: casas y edi-
ficios; y las necesidades del cliente, con dis-
positivos integrados bajo un concepto loT.

Para asegurar la mejor comunicacién en un
entorno seguro, la solucion de videopor-
tero IP consta de una placa modular situa-
da en la puerta de acceso, y un monitor
interior. La placa exterior se compone de
un moédulo principal, al que se le pueden
anadir distintos modulos de extension,
como el médulo para visualizacion de di-
rectorios, el lector de tarjetas, el de te-
clado, o el moédulo identificador entre
otros. La camara fisheye de la placa de ca-
lle proporciona una imagen de alta defini-
cion de angulo amplio de 180° y 2 MP.
Ademas, las tecnologias WDR vy vision
nocturna, garantizan una excelente nitidez
y calidad de imagen rica en detalles.

En cuanto a los monitores de interior, pre-
miados por los RedDot Award, han sido re-
conocidos por su disefio elegante y funcio-

»

nal, asi como por la excelente experiencia in-
teractiva que proporcionan gracias a su sen-
cillo e intuitivo interfaz, altamente funcional.

Este sistema de videoportero destaca por
la facilidad de instalacion, configuracion y
uso. Ademas, los usuarios pueden contro-
lar toda la solucién en remoto a través de
la versatil aplicacion Hik-Connect. Otras ca-
racteristicas como la conexion inalambrica,
el estandar PoE, protocolo SIP, o la confi-
guracion plug&play, hacen de esta solucion
una de las mas destacadas del mercado.

Hikvision, como Total Solution Provider,
ofrece una convergencia integral de sus so-
luciones de seguridad, siendo posible en este
caso, la convergencia nativa con los siste-
mas de CCTV. De esta forma, cuando una
persona llega a la puerta, los comportamien-
tos como pulsar el boton o deslizar una tar-
jeta, activan las camaras vinculadas al siste-
ma para capturar imagenes y videos, que
pueden ser grabadas por el NVR / DVR del
sistema. Los usuarios pueden controlar fa-
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cilmente el acceso al edificio, viviendas y zo-
nas sensibles como ascensores, y proteger-
se de esta forma contra intrusiones no de-
seadas.

En palabras de Diego Di Giuseppe, Direc-
tor General de Hikvision Iberia: “Nuestro
compromiso con la seguridad nos obliga a in-
novar constantemente, con equipos y tecnolo-
gias punteras que convergen de forma nativa
desde todos los dmbitos de actuacion, ya sea
CCTV, control de accesos, intrusion, y por supues-
to, videoporteros. La nueva gama de interfonia,
destaca por su transversalidad, al ser una so-
lucién tanto para casas y edificios residencia-
les, como oficinas. Su flexibilidad y modularidad
asi como las altas prestaciones lo convierten en
una solucion de primer nivel en cuanto a segu-
ridad y comunicacion”
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Por Aldo Bianchi

La evolucion, de la mano de las nuevas

tecnologias

se llevo a cabo en SCE 2019.

Moderado por Walter Dotti, Vicepresi-
dente Primero de CEMARA, el panel conto
con la participacion de Daniel Banda,
CEO deSoftGuard;Diego Madeo,Gerente
Comercial y de Mercadeo de Garnet;
Adrian La Fontana, Gerente General de
Fulltime; y Nicolas Gutiérrez, Socio y
Gerente de Alarmas y Soluciones.

Partiendo de un marco general al que defi-
nié como critico y sefialando que la ren-
tabilidad de las empresas del sector ya no
es la misma debido al proceso inflaciona-
rio, Walter Dotti aseguré que las empre-
sas estan adoptando ciertas estrategias
para paliar la situaciéon. Sostuvo que, en
términos generales, esas estrategias son
tres: las empresas se asocian y crean un
centro de monitoreo Unico con el obje-
tivo de tener mas abonados y asi obtener
mayor rentabilidad;incorporan nuevas tec-
nologias para diferenciarse de sus compe-
tidores;impulsan una estrategia de precios
para vender sus productos casi al costo, y
en algunos casos hasta por debajo.

Subrayé que las empresas no tienen un
real conocimiento acerca de cuiles son
los costos, directos e indirectos, de los
servicios involucrados y remarcé que ese
problemahaproducido que muchasempre-
sas hayan tenido que malvender su cartera
de clientes y desaparecer del mercado.

Walter Dotti,Vicepresidente d&¢ CEMARA

Otorgar valor agregado al sistema; segmen-
tar mercado con escalas de precios y con-
figurar un producto que se venda y no se
abandone fueron las propuestas emergen-
tes, acerca del monitoreo autogestionado y
el automonitoreo, en el panel de debate que

“Como dice un amigo, el mercado no crece:
solamente hay empresas que engordan”,

resumio.

Definido el contexto, invité a los panelis-
tas a enfocarse en las innovaciones tecno-
l6gicas como estrategia innovadora.

En su intervencién, Diego Madeo propuso
un repaso que permitiera a los asistentes
comprender cual fue el punto de partida
y dénde esta el sector hoy dia. “A media-
dos de los "90, ADT ingresé al mercado
barriendo barrios enteros, vendiendo monito-
reo a todo el mundo cuando no esistian. Por
entonces, muchas empresas pensaron que
era el fin; pero, muy por el contrario, lo que
hizo fue promover la industria. En esa época,
en la fabrica solia haber una importante can-
tidad de érdenes de compra provenientes de
empresas medianas y grandes de todo el pais.
Y habia ordenes de hasta 100 paneles de
alarmas, que a una empresa de monitoreo le
dura de | a 3 meses. Llegados al 2012, apro-
ximadamente, el promedio de compra de una
empresa mediana de monitoreo rondaba en
los 25 equipos. Hoy por hoy, ese promedio no
supera los 5 paneles”, describié.

El ejecutivo indicd que en este proceso se
experiment una disrupcion tecnoldgica que
llegd de la mano de la comunicaciéon de un
panel de alarma a internet y a la nube. “Es lo
que hizo que el negocio y las empresas cambia-
ran; asi como también mutd la sociedad que
empezd a asumir otros modos de consumo”.

Conté que las empresas de monitoreo
empezaron a probar el modulo de comu-
nicacién, al momento que las lineas tele-
fonicas analdgicas comenzaban a caer en
cascada. “Los paneles fueron disefiados para

= "“*Panél de debate en scs‘ztw- -

que funcionaran en un protocolo que modu-
laba sobre una linea analédgica. Al dejar de
existir, los paneles se transformaron. Esa dis-
rupcién tecnoldgica credé la necesidad de
migrar no sélo hacia internet sino también
hacia la red de datos, de modo que el panel
quedo asociado a una aplicacién.Y ahi vino el
debate porque todo el mundo miraba a las
aplicaciones con recelo, ya que las percibian
como una competencia inmediata.A partir de
entonces, comenzé a difundirse el negocio del
automonitoreo.Y aqui la bomba: ;jel automo-
nitoreo tiende a matar al monitoreo?”, inter-
peld a sus colegas.

Nicolas Gutiérrez corrié el eje de la cues-
tién y traslado la cuestion tecnoldgica a la
manera en que se deberia direccionar el
negocio. “Quienes no nos hemos formado en
el drea técnica, interpretamos que todos los
cambios tecnolégicos son bienvenidos. No obs-
tante, advertimos que los empresarios les
dedican mucho tiempo y esfuerzo a las tec-
nologias, a las normativas técnicas, olvidando
preguntarse acerca de sus clientes. Quiénes
son, cémo estdn segmentados, qué y cémo
consumen, cudles son sus posibilidades eco-
némicas, su cultura y entorno. En definitiva, de
qué manera prefieren satisfacer una necesi-
dad tan sensible cémo es la seguridad, sea
cual fuere la tecnologia que tengamos dispo-
nibles en nuestras manos”, al tiempo que
puntualizé que existen muchas corrientes
de pensamiento que aportan informacion
respecto de la conducta humana, como la
neurociencia y la psicologia. “Nos permiten
entender mucho mds al consumidor y asi con-
ducir mds rdpidamente hacia dénde orientar
nuestra empresa. Deberiamos empezar a
preguntarnos como queremos direccionar un
negocio que estd anclado en el aspecto
humano”, dijo.
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MONITOREO

Retomé Dotti, expresando que las empre-
sas de monitoreo tienen que adaptarse a
las nuevas tendencias y que eso supone
brindar un valor agregado. En este sen-
tido, Adrian La Fontana afirmé que la seg-
mentacion de clientes dentro de una
empresa es fundamental. “Hay muchas que
no segmentan a sus clientes y no ofrecen un
valor diferencial porque claramente tienen un
solo servicio, una sola tarifa y un solo paquete
de productos para ofrecer”.

Insistiendo sobre el automonitoreo,
Madeo declaré que es un servicio que
esta destinado a un segmento de mercado
que no requiere altos niveles de seguri-
dad. “En Europa muchos informes y estadis-
ticas en Europa avalan el automonitoreo. Alli
se consume muchisimo y tiene una gran por-
cién de mercado. Pero lo que surge también
es que, después de un tiempo, comienzan a
migrar hacia un sistema mucho mds sofisti-

2H

cado.Y eso, también va a pasar acd”.

“;Cémo imaginan que podria seguir adelante
su negocio si lo que ustedes venden

no estd en su celular?”, pregunté al audito-
rio Daniel Banda. Acto seguido, explicé su
posicion respecto al automonitoreo. “Viene
a abrir mas el mercado y coincido (con Madeo)
que en la evolucién del monitoreo, el monito-
rista va a pasar a un modelo gestionado. Indu-
dablemente ampliaré mucho la base de per-
sonas conectadas, pero irdn migrando. Ojala
sea para todos y no se transforme en una acti-
vidad de nicho porque achicaria la torta del
mercado. Ojald se pudiera fundar un Netflix o
un Spotify de la seguridad; si esto se lograra, la
torta creceria y el mercado se agrandaria real-
mente. No como hoy, que se vive cambiando
figuritas entre prestadores”, concluyé.

Y lanzé otra cuestion que dejé abiertaa la
reflexiéon: “;Se han dado cuenta de que el
monitoreo como actividad sélo va a crecer si
deja de tener como eje a las cosas y pasa a
proteger a las personas?”. Tras plantear la

Adridn La Fontana, Gerente General de Fulltime

pregunta, invitd a que levantaran la mano
aquellos que tuvieran Netflix en sus casas
y aquellos que hubieran contratado un sis-
tema de alarma monitoreada para su hogar.
La respuesta fue contundente: el 90% tiene
Netflix en su casa, pero menos de un 15%
posee una alarma monitoreada. “Esa es una
realidad que se ve en todos los paises donde
vamos. Y es que, desafortunadamente, no
hemos logrado conjugar un producto que se
venda y no se abandone.Tal vez ese producto
sea el automonitoreo y lo vendan ustedes mis-
mos. Hoy, una herramienta de monitoreo en
un smartphone es tan poderosa para el usua-
rio que resulta mejor que el servicio que
presta un monitoreador promedio. Competi-
mos con algo grande, los fabricantes tienen
tremendas aplicaciones para sus paneles; a
punto tal que, incluso, exhiben la falla humana
del centro de monitoreo.Y ese es un miedo que
también tendremos que vencer”, sentencio.

Pero al final... jel monitoreo autogestio-
nado es mejor que el automonitoreo?,
fue la pregunta del pubico. Banda lo dejo
bien en claro: “En el monitoreo autogestio-
nado quien asegura un servicio que opera
24/7 es una empresa de monitoreo. La auto-
gestion en manos del usuario es relativa por-
que, como toda aplicacién, en cuanto no fun-
cione 20 minutos el usuario no la utiliza mds.
El monitoreo autogestionado en manos de
una empresa es mucho mejor porque hay una
asistencia detrds y porque estdn ustedes como
parte del negocio. Obviamente, habrd consu-
midores que van a elegir el sistema autoges-
tionado. Porque la verdad es que estamos
fuera de valor, no solo acd, en cualquier lado.
El monitoreo de alarmas cuesta USD 25 por
mes, mientras que Netflix o Spotify cuestan
USD 9 y cubre a 5 personas. No existe hoy
un servicio de seguridad que apunte a un
grupo familiar por ese monto”.

Reforzando la propuesta, La Fontana
aportdé que lo interesante seria empezar a
generar una demanda que bien podria pasar
por un abono mensual. “Por eso es tan impor-
tante el valor agregado que podamos adicio-
nar al sistema de alarmas. Seria fundamental
para que el cliente quiera cada vez mds y le
resulte imposible pensar en darse de baja ya
que perderia un montén de herramientas. No
solo poder activar o desactivar, también ver las
camaras; encender las luces, el aire acondicio-
nado, el televisor, la calefaccién. Todo autoges-
tionado por la empresa de monitoreo. Es fun-

Nicolds Gutiérrez, Socio y Gerente de
Alarmas y Soluciones

damental que el cliente final entienda la dife-
rencia entre automonitorearse y hacerlo con
el respaldo de una empresa”.

Para Banda, el eje del problema es que el
empresario del monitoreo mezcla lo que
¢él consumiria con lo que tiene que ven-
der. “Personalmente, no consumiria un pro-
ducto como el automonitoreo; pero eso no sig-
nifica que no pueda pensar en que es posible
vender mucho automonitoreo. Incluso, mucho
mds que el monitoreo que a mi me gusta. Mi
eleccion es clara: elegiria al mejor prestador
que existe en el mercado y le compraria. Pero,
;podria venderle a todo el mundo un servicio
de seguridad que vale USD 25?7 No se puede.
Somos el pais que mds abonados tiene per
capita de Latinoamérica, con mds de | millon
de cuentas, y no es negocio. Imaginense los
que venden menos!”, remarco.

Ante este panorama, Madeo dejo6 en claro
el camino a seguir. “Las empresas de moni-
toreo, como cualquier empresa en el mundo,
tendrdn que reinventarse y vender de otra
manera. Desde el punto de vista del consumo,
la sociedad ha ido cambiado en los dltimos
cinco anos y parece que no nos hemos dado
cuenta.;Escucharon hablar de la Cuarta Revo-
lucién Industrial? Es eso: la revolucién de la
informacion y su andlisis. Nosotros no anali-
zamos la informacion ni a nuestros clientes”,
expres6 con contundencia.

En consecuencia, si bien se declaré a favor
de la incorporacién de nuevas tecnologias
al monitoreo, no cree que sea la Unica
solucién a los problemas del sector. “Si a
la tecnologia, pero es sélo el 50% de la solu-

INY | I i £
Daniel Banda, CEO de SoftGuard
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cion; la otra mitad esta vinculada con la forma
en que comercializamos los productos. La tec-
nologia de la informacion y las formas de
comercializar estdn cambiando tan rapido
que, como seres humanos, no estamos prepa-
rados para evolucionar de forma tan veloz
como para seguir las nuevas tendencias. No
obstante, no nos podemos quedar atrds”.

Cerré apelando a la imperiosa necesidad
de segmentar el mercado. “Un panel hace
100 funciones, pero sabemos que el usua-
rio no utiliza mas de 5. Pero esas 100 fun-

ciones son las que nos permiten customizar

‘IN USION
Security One presento el sistema de alarma

el servicio, razén por la cual deberia ir a un
mercado debidamente segmentado. De lo
contrario, no serd posible ofrecer distintas
soluciones. A menudo, al consultar a las
empresas acerca de como segmentan su
mercado y con qué escalas de precios, nos
responden que no tienen escalas.Y eso es
un grave error porque el producto y la tec-
nologia pueden ser las mismas, pero es
necesario tomar conciencia de que pode-
mos ofrecer diversos servicios a distintos
preciosy condiferente rentabilidad”,explicé.

El mercado tiene su experiencia, la capa-

inalambrico Hikvision

Esta nueva serie AX de Hikvision se adap-
ta con facilidad a cualquier espacio residen-
cial y comercial, con la clara ventaja de in-
tegrarse nativamente con el resto de pro-
ductos de intrusion, CCTV, Control de ac-
cesos y Videoporteros de Hikvision.

La compatibilidad con toda la gama de ca-
maras de Hikvision es total, esta nueva e
innovadora combinacién ofrece la posibi-
lidad de la verificacion de eventos en video
iVaa$S (Verificacién de Intrusos como Servicio)
donde el valor afiadido lo tiene en que al vin-
cular el video al sistema de intrusion pro-
porciona un clip de video HD de 7 segun-
dos en el caso de alarma, 5 segundos de pre-
alarma y 2 segundos después de la alarma.

* Transmision de Larga Distancia.
* Comunicacién Multiple.

* Notificacién en Tiempo Real.

* Expansion Superior.

* Programacion Flexible.

El 28 de agosto en sus instalaciones, el Distribuidor
Oficial de Hikvision presento y capacitoé sobre AX-
Series / Proteccion de Intrusion con Vision. La
nueva solucion de alarma Hikvision es un sistema
de alarmas inalambrico, que entre otras ofrece la
posibilidad de la verificacion de eventos en video.

HEK VIS

Diego Madeo, Gerente Comercial
y de Mercadeo de Garnet

cidad estd. De la mano de las tecnologias
habra nuevas oportunidades de negocio
que las empresas tendran que aprovechar.
Sobre todo, tal como fue planteado en el
panel, conociendo claramente a sus clien-
tes y generando mucho valor agregado a
sus propuestas H

HEK VISION

La capacitacion se realizé en el showroom de Security One y estuvo destinada a
clientes y DPP. La jornada abarco las caracteristicas principales de la serie, los ac-

cesorios y sus funcionalidades. Se presentaron los posibles escenarios de implemen-

tacion que ofrece esta nueva tecnologia.

Se dio una breve introduccion a la segunda generacion de Videoportero, proxima

a arribar. Esta nueva tecnologia de video intercom trae una amplia mejora con res-

pecto a las anteriores, y a su vez brinda la posibilidad de poder mejorar de mane-

ra sencilla porteros que hayan quedado antiguos.

B Para mds informacion:
info@securityone.com.ar
www.securityone.com.ar

Nuevo tel.: +54 11 4724-7900
Whatsapp: +54 9 |1 2775-1058
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CONTROL DE ACCESO

SEOS 42 generacion HID
para identificacion Segura

El 28 de agosto, en un desayuno de trabajo en la sede de CASEL y con la concurrencia de empresas del sector, BCG
distribuidor de HID en Argentina, presento las ventajas de SEOS y las caracteristicas para una migracion de distintas
tecnologias a una identificacion segura de 4 generacion.

En el marco de las jornadas de capacitacion
desarrolladas por BCG para este afio, se brin-
do la correspondiente a las tecnologias de
HID y el lanzamiento del equipo de control
de accesos web server ACW2-XN. Este Ul-
timo es integrado y distribuido por BCG con
la tecnologia de HID para sus modulos AC
y AW2. El mismo representa un verdadero
avance en control de accesos para media-
nas instalaciones.

El ACW2-XN es un equipo pensado para este
mundo de |OT, facil de integrar, ampliable
en segundos, sencillo de programar y muy
facil de controlar de forma local o remota.
Un verdadero salto en los controles de ac-
cesos, sencillos pero seguros y completo
para las aplicaciones de seguridad.

Los sistemas de control de accesos para so-

luciones seguras deben estar asociados a tec-

nologias probadas y confiables, por ese mo-
tivo BCG también presenté APE, la solucion
BOSCH para medianas o grandes necesida-
des, con integracion a EASYLOBBY-HID, y
CCTV MILESTONE, con manejos de datos en
SQL, una solucion confiable para crecer des-
de medianas a grandes prestaciones.

Hay un nuevo rol en la seguridad electro-
nica y en el control de accesos, para per-
sonal propio o externos. La necesidad del
autocontrol en el mundo de internet de las
cosas seguramente cambié el paradigma de
las necesidades, hoy el manejo de los acce-
sos de forma rapida, confiable y segura es
una prioridad.

El equipo ACW se compone de un
controlador principal modelo AC y mo-
dulos Plug and Play, W2, estos modu-
los W2 permiten el manejo de dos lec-
tores cada uno, lo que permite el con-
trol de dos puertas de entrada salida
con pulsador o bien una puerta entra-
da salida con lector. Posee también en-
tradas para sensores de estado.

Consultd a ventas | @bcggroup.com.ar para
una rapida respuesta y cambiar tu vision del
negocio.

Los participantes se capacitaron en tecnologias SEOS y MOBILE
de HID, ademas de ver los proximos lanzamientos de la marca, re-
presentada y distribuida por BCG en Argentina.

En esta oportunidad ademas de la presentacion que realizé el Ge-
rente General de BCG, Hernan Fernandez, participaron Juan Alon-
so, Gerente de ventas regional de HID y Luis Bustamante, Ing. de
preventas LAM de HID, quienes realizaron la certificacion y pre-
sentacion del sistema de accesos ACW2.

Para mds informacién: ventas | @bcggroup.com.ar - 54+11-4571-0150 / 01 1-457 1-8560 -WhatsApp: +549 | 125273424 - www.bcggroup.com.ar
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Lenox expande su mercado internacional y
busca socios estrategicos en la region

Desde hace 15 afios desarrolla el
software Lenox, una de las soluciones
mas completas en el mercado para el
control de asistencia, acceso y visitas.
Hoy esta en proceso de expansion hacia
los paises de habla hispana.

Lenox es un software fuertemente conso-
lidado en el mercado argentino con mas de
4.000 clientes activos. Para conocer mas
acerca de este nuevo emprendimiento en
la region entrevistamos a Augusto Makar,
Gerente Comercial de Lenox y a Ivan Te-
nensoff, Director de la empresa.

Augusto Makar.e lvan Tenensoff

i{Qué versiones de software ofrecen?
Lenox cuenta con tres versiones Web acce-
sibles facilmente desde cualquier navegador
(IE, Chrome, Firefox) y mediante smartphone.
La mayoria de nuestras versiones tienen un
panel de control que incorpora estadisticas
e informacion consistente para que el area

Detector Sismico

Homologado por la Policia Federal Argentina
(N D004-0016-0141-0012-0243)

Detectan vibraciones generadas por las
herramientas de ataque mas comunes:
Atagues con explosivos e intentos de rotura
con rotopercutoras, taladros con cabeza

de diamante, sopletes, herramientas

de presion hidrdulica, y lanzas de oxigeno.

Para proteger:

* Bovedas y cajas fuertes

* Tesoros moviles

® Cajeros automaticos

* Cajas de deposito nocturnas
* Maquinas tickeadoras

* Almacenamiento de datos

Proteccion efectiva para cajas de seguridad

Viking 1.2

| Flexibilidad
- Un producto con software
ajustable a los requisitos

==

con indicacion del tipo
de evento, la fecha y la hora.

Conexion
I >4 | Alternativas variadas
~ de reporte online.

Monederos

Apto para ser utilizado en
cajeros automaticos que
reciben y expenden monedas,
sin dispararse por el golpe
de las mismas.

CONSIALTEC

CONSULTORA DE SISTEMAS DE ALTA TECNOLOGIA

Consialtec S.A.
Castillo 1332 Mddulo 2
(1414) Buenos Aires, Argentina

(54-11) 4777-6005
info@consialtec.com.ar
www.consialtec.com.ar

de RRHH tome decisiones rapidamente.

{Qué los diferencia de la competencia?
Las ventajas son varias, es un sistema ver-
satil, multiempresa y que posee una plata-
forma Unica de gestion colaborativa llama-
da Portal del empleado. Desde esa platafor-
ma el empleado gestiona sus vacaciones y
licencias, que después son aprobadas o re-
chazadas por su jefe. Esto optimiza enorme-
mente la tarea de RRHH. Ademas es posi-
ble gestionar todo tipo de documentacion,
como certificados médicos, comprobantes
por tardanzas y/o ausencias. Lenox también
ofrece el Lenox Mobile para tener las
marcaciones geolocalizadas del empleado,
algo muy util para vendedores, instaladores,
mensajeros, personal médico, etc.

En esta expansion entiendo que

estan buscando distribuidores...

En realidad mas que “distribuidores” diria “so-
cios estratégicos”. Una marca no es facil
construirla, por ende buscamos quien pue-
da realmente desarrollar nuestra marca en
su mercado. Sabemos que ofrecemos un pro-
ducto confiable y obviamente cuentan con
nuestro apoyo tanto técnico como comer-
cial para toda accion que quieran realizar,
brindando capacitacion permanente, sopor-
te online y mejoras continuas del producto.

i Tienen capacidad de adaptarse al
mercado regional?

El software ya es compatible para el mer-
cado iberoamericano. De todos modos
nuestra area de desarrollo tiene la capaci-
dad de hacer customizaciones del softwa-
re en caso de ser necesario.

{€o6mo hacen los interesados para
contactarlos?

Se pueden contactar por e-mail, telefonica-
mente o WhatsApp. Entraremos rapidamen-
te en contacto asi pueden conocer a través
de una demostracion onling, las ventajas de
comercializar el software Lenox.

B Para mas informacion: +54 11 4108-8400
+54911 2482-4809 (Whatsapp)
info@sistemaslenox.com.ar
www.sistemaslenox.com



Western Digital.

ENFOCADOS EN
TU SEGURIDAD

Enfocados en rendimiento, resistencia y
capacidad, Western Digital ofrece un amplio
portafolio de soluciones finamente calibradas
para que nada pase desapercibido.

Western Digital.

™

WD PURPLE"

SURVEILLANCE DRIVE

"
*

Construido para, ,
operacion 24_/,1.+4 2
_i‘ L A

Anos
f indice de carga de ‘Er.a*baﬂo '

‘ de. hasta 180 TB/a (44 3
Compatxﬁflldad con hasta' ’

Meamaras por disco.

s *

Garantia
limitada /

Tgcnofogm AllFrame 4K™.

©® 2019 Western Digifal Co«p@raﬁoﬁ o] susMﬁ‘Eas Western Digital, WD Purple y el logotipo de Western Dlg:tal son marcas

comerciales registradas’dg’ Western Digital Corporation o de sus empresas afiliadas en los Estados Unidos y en otros paises. Se pueden
mencionar otras marcas en este documento que pertenezcan a otras empresas.
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imprimio un nuevo formato

s\

Un nuevo formato en eventos de seguridad llego a
Buenos Aires de la mano de Continents Ideas. En esta
edicion, SCE EXPO dividio las presentaciones en
paneles donde expertos de cada segmento expusieron,
debatieron y respondieron las preguntas del publico.
Paralelamente, en la sala de exposiciones, las
empresas exhibieron sus productos y servicios.

La edicion en C.A.B.A. del evento SCE que
se present6 el 22 de agosto en Paseo La Pla-
Za, innovo con un agil formato integrado por
paneles de expertos en distintos temas re-
lacionados con el mundo de la seguridad,
donde, de la mano del moderador los pa-
nelistas expusieron, debatieron y respondie-
ron las preguntas del publico.

Buscando ofrecer un espacio donde se en-
cuentren las distintas ramas del universo
de la seguridad, los paneles estuvieron in-
tegrados por fabricantes, integradores y
casos de éxito en los grandes temas de
Prevencion de Incendios, Control de Ac-
ceso y Automatismos, Monitoreo, Smart-
cities y Ciberseguridad.

Desde su concepcion, el SCE apunto a ser
mas que una feria comercial de solucio-
nes de seguridad, y convertirse en un
evento de contenido y actualidad, que ayu-
de a los asistentes a ser mejores profe-
sionales de la seguridad o a poder tomar
decisiones mas informadas al momento de
comprar y recomendar.

La apertura estuvo a
cargo de Ignacio An-
tonio Cocca, Direc-
cion General Seguri-
dad Privada GCBA,
quien presentd las
caracteristicas del sis-
tema e-911 y su al-
cance a las empresas

infottppo . com.ar
. 800 333 8999
de monitoreo 5

WL ppa.cOm.ar
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a Motorola Solutions Company

Appearance Search™
Busqueda por Apariencia

La tecnologia Avigilon Appearance Search™ de analiticos de video
es un sofisticado motor de busqueda que usa inteligencia artificial y
aprendizaje profundo para video. Dicho motor permite revisar con
facilidad a través de horas de video, lo que permite ubicar rapida-
mente a una persona especifica o un vehiculo de interés en todo

el sitio.

La tecnologia Avigilon Appearance Search puede reducir drastica-
mente el tiempo de respuesta ante incidentes, ademds de mejorar
las investigaciones forenses, ya que permite a los operadores reunir
evidencia sdlida en video y crear un relato eficaz de los sucesos.

Unusual Motion Detection (UMD)

Deteccion de Movimiento Inusual

SIN UMD

Ahora disponible en el software de administracién de

~ BI30:00AM

T, —

9:00:00AM

— (1]
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La linea de tlempeo de ACC™ muestro todos los eventos de
movimiento grabados

CON UMD ACTIVADA

9:30:00AM

video Avigilon Control Center (ACC) 6, UMD es una
tecnologia avanzada de inteligencia artificial (IA) que
revoluciona la automatizacion de la videovigilancia y
que cuenta con un diseiio para mostrar eventos que
de otra forma pasarian inadvertidos.

R Ty SRR SRR PSS [ ——T
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Sin reglas ni configuraciones predefinidas, la
tecnologia UMD puede aprender continuamente
cémo se ve la actividad tipica en una escena y, luego

8:30:00AM S:00:00AM 9:30:00AM detecta y sefiala movimientos inusuales.
T T T YRR 02 551 K A TR Y it (s T
= T T e —————3 -
IR T ] b |l ——— UM_D permite a los Opemd“"es buscar cor mayer
B B T rapidez entre grandes cantidades de video grabado,

| eSS
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La linea de tiempo de ACC muestra todos los eventos de
movimiento grabados que no sean usuales en un periodo de
tiempo determinado

]
L enfocando su atencion en los sucesos atipicos que

podrian necesitar mayor analisis, lo que ayuda a
reducir horas de trabajo a solo minutos.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.: (+54 11) 4862 5054
ventas@dramstechnology.com.ar

aviGiLon suprema () Haowha digicon

Twchun

PROVSION

www.dramstechnology.com.ar
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EVENTOS

Un excelente encuentro para
el networking del sector.

DETALLE DE LOS PANELES:

PREVENCION DE INCENDIO
* Lucas Bottinelli, Honeywell

* Sofia Poehis, Leza, Escrifia y Asociados
* Maximo Roldan, Melisam

* Javier Racchumi, TDS

Moderador:

* Maximiliano Wutzke, CEMERA

MONITOREO

* Daniel Banda, Softguard

* Adrian La Fontana, Fulltime

* Diego Madeo, Garnet

* Nicolas Gutiérrez, Alarmas y Soluciones
Moderador:

* Walter Dotti, CEMARA

CONTROL DE ACCESO Y AUTOMATISMO
* Marcelo Colanero, Intelektron

* Augusto Makar, Tanyx

* Rafael Haiyashi, PPA

Moderador:

* Pablo Lugano, RNDS

SMARTCITIES

* Pablo Correnti, Facewatch

* Pablo Abrodos, Urbetrack

* Ezequiel Guerra, Connus

* Gerardo Pereira, Municipio de Quilmes
Moderador:

*Daniel Russomano, ITS Argentina

CIBERSEGURIDAD

¢ Laura Vaillard, VU

* Franco Fabricatore, ESET

* Alejandro Bianchi, Liveware
Moderador:

* José Piccini, Revista Prensario TILA

SECURITY
CONFERENCE
& EXPO

%md us preguntas al panel de expertos por
. WHATSAPP

¢
| (CEMERA

sromavient 39 la majora continian
¥ \a calidnd ded sector
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Trabajamas para
nugstros socios
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rEcHMOLOGY

Alarmas profesionales
para seguridod
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ALARMES

ACTIVE
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‘ * Sistemas de sequridad
et inteligentes piden
Gantra St loud ‘ soluciones inteligentes
Lentral Aotive 3¢ Bup

Sensores y modulos de comunicacion
(Ethernet, GPRS y Wireless) de acuerdo
con 3 necesidad de cada proyecto

iﬂfﬂ@Sﬂg.ﬂﬂm.ﬂf INTERNATIONAL
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BIEL Light + Building Buenos Aires g8

Del 11 al 14 de septiembre pasados, en La Rural,
Predio Ferial, Buenos Aires, Argentina, se llevo a
cabo BIEL Light + Building Buenos Aires, una
exposicion que retine tecnologias de vanguardia
en iluminacion, electrénica y servicios eléctricos.

El evento exclusivo para profesionales y empresarios del
sector, conté con un area exclusiva dedicada a la Segu-
ridad Electroénica, el Electronic Point. Empresas Socias
de CASEL participaron de la muestra exponiendo sus pro-
ductos y servicios. Danaide - unv, Drams, Dx Control, 2
Ubinet, Cygnus dieron a conocer sus novedades, sorpren- s = 2 i -‘__T_ J E‘i‘:_c-.-_.mic A
diendo a los visitantes con los ultimos desarrollos tec- | " ) | |
noldgicos de la industria y generando nuevos vinculos co-
merciales.

CASEL agradece la participacion y el apoyo de siempre a
sus empresas socias.

Mas noticias, oportunidades de negocio, eventos y
capacitaciones en nuestros medios digitales.
Suscribite al boletin de noticias y seguinos

en redes sociales.

www.revistainnovacion.com



¢Sos instalador? ... Forma parte de CASEL

Programa de BENEFICIO
para SOCIOS |
I N STA LA D 0 R E S /" Descuentos en compras.

Facilidades de pago.
Desayunos profesionales.

Soporte técnico y asistencia
remota diferencial.

Vouchers por efectivo para
utilizar en la proxima compra.

caSEI ASOCIATE MEDIANTE UNA CUOTA ANUAL ACCESIBLE

Camara Argentina Y COMENZA A DISFRUTAR DE LOS BENEFICIOS

de Seguridad Electronica

EMPRESAS ADHERIDAS (Al 29 de julio de 2019)

D
Aari ) speseouroan BigDipper  B/OCARD

TECNOLOGIA

@ oranvs Joxconrror  (CEIiESA

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE ELECTRONICA

F 7 C

Fulltime’ intelektron OC=L

P unt . .
G'tgn;rom RADIOWOESTE @ securityone
INTERNATIONAL simicro Seguridad Electrénica Argentina

Si sos DISTRIBUIDOR o FABRICANTE y querés formar parte del programa de beneficios,

comunicate con CASEL: Tel.: +54 (11) 4331-6129 / 4342-1383 info@casel.org.ar
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EVENTOS

PULSO IT

Por Aldo Bianchi

Seagate, Hikvision y Security One en Pulso IT

Seagate estuvo en el evento celebrado en Costa Salguero
exhibiendo su robusta linea de discos duros SkyHawk. En su
stand, conto con el apoyo de Hikvision y Security One.

Seagate participé activamente de Pulso
IT, el evento organizado en Buenos Aires
por la Camara Argentina de Distribuido-
res Mayoristas de Informatica, Produc-
tores y Afines. En el segmento de seguri-
dad, la compaiiia demostré sus discos
duros de la linea SkyHawk.

“Como todos los afios, estuvimos en Pulso IT
para apoyar a la Cdmara y presentar nues-
tro portfolio de productos. En esta ocasién nos
enfocamos en nuestra linea de discos entry
level SkyHawk dedicada pura y exclusiva-
mente a videoseguridad;y a la linea hight level
SkyHawk Al, con inteligencia artificial. Por su
parte, las unidades de disco duro portdtiles
LaCie, que aportan maxima confiabilidad a la
hora de capturar y transportar datos en
campo” declaré Hernan Franco, Country
Manager de Seagate para Argentina, Uru-
guay y Paraguay.

Miryam Rufini, Ingeniera de Ventas de la
marca, quien nos explicé que los produc-
tos SkyHawk son discos especializados
para videovigilancia desarrollados tanto
para trabajar en grabadores digitales DVR
y NVR para pequefias y medianas empre-
sas, como asi también para grabadores
digitales NVR con Al. “Nuestra linea de dis-
cos para videovigilancia para pequeias y
medianas empresas cuenta con una capaci-
dad que va desde | TB hasta 8 TB; en tanto
que operan con Al van de 8 a 16 TB, sopor-
tando hasta 64 camaras de alta definicion,
transmitiendo en forma simultanea,y con indi-
ces operativos de 550 TB al afio para alta fia-
bilidad”, aseguro.

jecutivo Técnico
y Lionel Rypinski)
Hikvision.

Canal de Ventqste

Otra de las alternativas que ofrece la com-

pafiia son sus soluciones para la nube.
“Nuestro portfolio ofrece productos centrali-
zados y descentralizados, con gran escalabili-
dad”, dijo Rufini, quien ademas hizo refe-
rencia a los nuevos discos para drones.
“Los drones estan creando mds contenido que
nunca y tras el lanzamiento del disco Fly
Drive, producto de la asociacién de Seagate
con DJI, los pilotos de drones pueden hacer
copias de seguridad de su contenido sin la
necesidad de estar conectados a una compu-
tadora gracias a su gran capacidad de alma-
cenamiento de 2TB, su ranura para tarjeta
MicroSD integrada y a sus rdapidas velocida-
des de transferencia”.

Durante el evento, la compaiiia conté con
el apoyo de dos de sus empresas aliadas:
Hikvision y Security One, quienes estuvie-
ron representadas por Lyonel Rypinski,
ejecutivo de venta de canales de Hikvision
y Sebastian Contreras, ejecutivo técnico
comercial de Security One.

Rypinski sostuvo que muchos instaladores
utilizan los discos de Seagate para sus DVRs,
buscando disponibilidad y acceso a la infor-
macién de manera correcta. “Estamos aqui
para apoyar a la marca y expandir nuestra pre-
sencia en el mercado de IT, para el que tene-
mos un amplio abanico de productos que no
solo alcanzan a la videovigilancia sino también
al control de accesos, la video porteria, el reco-
nocimiento facial y las camaras térmicas”.

Por su parte,Contreras destaco laimpor-
tancia de apoyar a Seagate en el evento
y la posibilidad de mostrar alli dos de sus
principales soluciones. “Presentamos un
sistema de alarma inalémbrico para protec-
cion de intrusion llamado VISI, que estd
orientado al publico final y viene con una

camara muy facil de instalar. De igual
manera, estamos haciendo lo propio con un
sistema algo mds avanzado sobre reconoci-
miento facial. Se trata de un producto que
es utilizado para el trdfico de personas
donde uno puede hacer hasta 16 listas y
registrar hasta 100.000 rostros para gene-
rar eventos o alarmas. Se utiliza mucho en
casinos para detectar personas con acceso
restringido o bien para realizar el reconoci-
miento VIP de invitados especiales”.

Consultado Hernan Franco acerca de la
evolucion de los negocios de la compaiiia,
evalué que durante el Ultimo afio experi-
mentaron un importante crecimiento
basado en la robustez de su portfolio. “Nues-
tro producto se ha visto robustecido, en com-
paracion con lo que se venia ofreciendo en el
pais. Esto es asi porque, detrds del producto,
brindamos un paquete de servicios que lo
acompaian. Por un lado es un RMA local, que
incluye servicio técnico y cambio directo;y por
otro, un sistema de recuperacion de datos sin
cargo, Rescue, que aplica a toda nuestra linea
de productos. Esto es algo que ningtn otro
fabricante de discos rigidos mecdnicos puede
brindar”, concluyo B

Miriam Rufini, Ingeniera :J'e Ventasjy Herndiij%
Franco, Country Manbge}' de Seagate. &
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CERTIFICACION DE IDONEOS
EN SEGURIDAD ELECTRONICA
CURSO ONLINE

Certificacion para la instalacion,
puesta en marcha, y servicio de
mantenimiento de los sistemas de
Seguridad Electrénica

Y obtené el registro en el COPITEC

casel

Camara Argentina 4 / ',“
de Seguridad Electrénica w00

e Redes informaticas

» Redes de fibra 6ptica

e Analisis de riesgos de seguridad

e Deteccion de Intrusion y cercos energizados
e Control de acceso

e Sistemas de monitoreo

* Deteccion de Incendio

 V/SS y VSS digital

e Integracion de sistemas

e Asuntos legales

https://capacitar.tv
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de Seguridad Electronica

Nomina de empresas asociadas
Actualizada al 24 de septiembre de 2019

ACR SEGURIDAD ELECTRONICA DE JUAN
IGNACIO MAS

ARGOMYS S.A.

CLOSED SYSTEMS DE VICTOR JOEL TREUTHARDT

A Tyco Business

aradivm@tycoint.com

www.adt.com.ar

Empresa lider en soluciones integrales
de seguridad electronica

Importa y distribuye. Ofrece la mejor opcion
a precios competitivos. CCTV, Video IP,
Alarmas, Incendio y Accesos.

e D

= . o Bonpland 859 (1706) Villa Sarmiento Aristides 452 (5000) Mendoza

.{ aﬂtﬂ TMeé\E.J3?;47835339035383%2’2“]%0{ ey -y mom Tel.: +54 11 4464-1861 CLOSED Tel.: +54 261 F1550)2402
info@acr-seguridad.com.ar ys camila.ledesma@argomys.com SYSTEMS closedssystems@gmail.com
www.acr-seguridad.com.ar Alarmas, CCTV, Consultoria, Control de Acceso, Venta de CCTV, alarmas, cercos y redes, entre
Sistemas de seguridad, Alarmas Integrador/Instalador, otros. otras.
Comunitarias.
ADT SECURITY SERVICES S.A. i
Thames 139 PB (81609JUC) ARGSEGURIDAD SRL. Eﬁ"ﬁ:ﬁﬂﬁﬁﬁféﬂcms
Boulogne, Buenos Aires Av. Rivadavia 8617 CABA. Parana 3125, of. 26 (1640) Martinez
Tel. +54 11 44708-7900 {)) Tel. +54 11 4674-6666 Buenos AH‘eSY

ARG SEGURIDAD  ventas@argseguridad.com - www.argseguridad.com

Tel. +54 11 4733-4848
venlas@css—arg.com - Www.css-arg.com
Integracion de sistemas de seguridad
electronica y monitoreo de alarmas.

Aari

ALARI3

Irala 433 (C1163ABI) CA.B.A.

Tel. +54 11 2102-4100

ventas@alari.com.ar - www.alari.com.ar
Fabricacion e instalacion de Cercos Eléctricos
de Seguridad ALARI3®. Soluciones llave en
mano en todo tipo de urbanizacion.

AYAX SISTEMAS DE SEGURIDAD S.R.L.
Ramon Falcon 3602 (1407) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 3221-8117
info@ayaxseguridad.com.ar
www.ayaxseguridad.com.ar

Es una empresa de Seguridad Electronica
desde 1995. Dedicada a instalaciones de

@ DETECT”

COMPTOR S.A.

Paso 493, Piso 2 - CABA.

Tel.: +54 11 4954-0078
alarmas@detect.com.ar
www.detect.com.ar

Centro de Monitoreo de Alarmas.

alarmas y cetv
BACKNOLOGY S.R.L.
ALARNA 24 DE OSVALDO GARAGIOLA Sarmiento 1562 7°D C.AB.A. CONTROL 24 DE ROMINA LOMBARDI

Colombres 570 - B2942DBL Baradero
Tel. +54 3329 483993
osvaldo@alarma24.com.ar - www.alarma24.com.ar
Venta, instalacion y monitoreo de alarmas
S iales e
Monitoreo telefonico y GPRS.

84 eacxnovocy

Tel.: +54 11 3981-5414
gldagraca@backnology.com.ar
www.backnology.com.ar

Distribuidor mayorista de videovigilancia, control
de acceso, control de rondas, cable microfénico
y energizadores de perimetros.

coNTROLD

Hipdlito Yrigoyen 3554

(3000) Santa Fe
gasparsalord@fibertel.com.ar
www.control-24.com.ar

Monitoreo mayorista de alarmas.

ALARMAS S&M S.A.

Cno. Gral Belgrano 4353 - (1881) Quilmes
Buenos Aires - Tel. +54 11 4116-8424
sym@enseguridad.com.ar

Videoseguridad, observacion de camaras por
Internet, sistemas de seguridad perimetrales,
soluciones profesionales.

Big Dipper

BIG DIPPER TECHNOLOGY

Del Mate Amargo 1176 (1710)

Parque Leloir ltuzaingd - Buenos Aires
info@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

Distribucion de equipamiento de CCTV.

COOPERATIVA DE PROVISION DE SERVICIOS
TELEFONICOS Y OTROS SERVICIOS PUBLICOS
VIRREY DEL PINO LTDA.

Méximo Herrera 6043

(1763) Virrey del Pino, Buenos Aires

Tel.: +54 02202-490 058
mvitellozzi@hotmail.com - www.covidelpi.com
Monitoreo de Alarmas

ALARMAS Y SOLUCIONES S.A.

Av. Santa Fe 1191 (1940) Martinez, Buenos Aires
Tel.: +54 11 4793-1111
soluciones@aysalarmas.com.ar
www.aysalarmas.com

Empresa que brinda servicios de proteccion 24

72
B1o(©'AarD

TECNOLOGIA

BIO CARD TECNOLOGIA S.R.L.

Ramon Freire 45693 (C1429ATG) C.A.BA.
Tel. +54 11 4544-5898 - 0810-444-2289
info@zksoftware.com.ar
www.biocard.com.ar

Provisién e implementacion de

COOPERATIVA DE TRABAJO DE SEGURIDAD Y
VIGILANCIA DOGO ARGENTINO LIMITADA

Virrey Cevallos 215 piso 2 of 7 (1077) CAB.A.
Tel.: +54 11 4373-4710
dogo@dogoseguridad.com.ar
www.dogoseguridad.com.ar

Cooperativa de seguridad privada que brinda

Servicios integrales: voz, datos,
energia y seguridad.

de incendios e intrusion, accesos, video,
e integracion de sistemas.

horas, a través de alarmas, CCTV, Control de Acceso y personal con huella 0 soporte electronico a sus clientes en CCTV
¥ cercos eléctricos. digital. Sistemas de Seguridad. y Alarmas.
ALL SERVICES SR.L. BOSCH ARGENTINA INDUSTRIAL S.A. CRONOS S.A.LC.
v De Mayo 1365 (1085) CABA Blanco Encalada 250 (1609) San lsidro San Martin 663 (C1004AAM) CABA.
Tel. 454 1y1 1383-6835 ( Tel. +54 11 5296-5200 Tel. +54 11 4312-3061
ALL ) - - infoproveedores@ar.bosch.com ventas@cronos.com.ar
SERVICES s.r.l. ;Imrgﬁ:;(ﬁ?gz:\rllciz;irgécom‘ar ‘ED) BOSCH www.boschsecurity.com.ar VIAWWCFON0S.com.ar
- o’ Innovacién paratuvida  Amplia gama de soluciones para la deteccion CRONOS Sistemas de Control de Asistencia, Accesos,

Ronda, Vi Barreras,
Detectores de Metales, Biometria.

ANICOR S.A.

Varela 3527/41 (C1437BKI) C.A.B.A.

Tel. +54 11 4878-0923 / 24/ 25/ 26
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

Fabricacion de cables multipares, UTP y FTP de
interior y exterior, cables para sistemas de
seguridad, monitoreo y CCTV.

BOX

SEGURIDAD ELECTRONICA

BOXER S.A.

Hipdlito Yrigoyen 1616

(4600) San Salvador de Jujuy - Jujuy

Tel.: +54 0388-4245900
cgj@unicable.com.ar
www.boxerseguridad.com.ar
Videovigilancia y monitoreo de alarmas.

s&

CYGN!
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CYGNUS ELECTRONICS S.A.

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora
Sur (1748) - General Rodriguez - Buenos Aires
Tel.: +5411 3221-8153 / 5278-0022
info@cygnus.la

www.cygnus.la

Empresa dedicada a la venta de CCTV.

ANIXER

ANIXTER ARGENTINA S.A.

Castro 1844 (C1237AAP) CAB.A.
Tel. +54 11 4909-5200
daniel.valcarcel@anixter.com
www.anixter.com.ar

Valor agregado en infraestructura y
seguridad electronica

bcg

BUILDING CONSULTING GROUP S.A.

Franco 3425 (1419) CABA.

Tel.: +54 11 4571- 0150 / 8560
gerencia@bcggroup.com.ar

wvw.beggroup.com.ar

Fabricacion y distribucion de equipos y accesorios
para sistemas de Seg. electronica. Productos y
servicios de las principales marcas del mercado.

@hua

TECHMOLOGY

DAHUA ARGENTINA S.A.

Lola Mora 421- (1107) C.AB.A.

Tel.: +54 11 5368-8454
marketing.ar@global.dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

Dife portfolio de vil ia por
CCTV. La compaiiia aporta al canal herramien-
tas, relacion comercial y valor agregado.

LO/IACK

APLICACION TECNOLOGICA S.A.
Emilio Castro 6063

(1440) CABA.

Tel.: +54 11 4711-8800
legales@lojack.com.ar
www.lojack.com.ar

Monitoreo de Alarmas.

SU EMPRESA DEBERIA ESTAR AQUI.

C&R SEGURIDAD PRIVADA -

C&R SEGURIDAD PRIVADA S.R.L.
Pichincha 1572 (1249) CAB.A.
Tel.: 0810-3338210

miguel.cuell com.ar

www.cyrseguridad.com.ar
Brinda el servicio de mantenimiento preventivo
y correctivo de sistemas ya instalados.

DANAIDE S.A.

Alicia M. de Justo 1120, piso 3, Of. B306
(C1107AAX) CABA.

Tel.: +54 11 5278-5979
info@danaide.com.ar
www.danaide.com.ar

Integracion de soluciones.

CLIC VISION DE DANIEL SAN MIGUEL
Estrada 345 (3200) Concordia - Entre Rios
Tel. +54 345-4219633
administracion@clicservicios.com
www.clicservicios.com
Clic Vision division de Clic Servicios

en

GRUPODATCO

DATCO S.A.

San Martin 638 - (1004) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4103-1300

scai@datco.net - www.datco.net
Integrador de sistemas de Control.
Control de Accesos, CCTV, Incendio,
Visitas, Comedores, Tiempo y Asistencia.

CASEL - Moreno 957, Piso 4, Oficina 3 - C.A.B.A. - Tel.: +54 (11) 4331-6129 / 4342-1383 - info@casel.org.ar - www.casel.org.ar




DEFCO

DEFCO SEGURIDAD S.A.

Olazabal 1515 Piso 9 Oficina 901A
(1428) CABA.

Tel.: +54 11 4718-1818
sdiazdefalco@defco.com.ar

et e

EMPRENDIMIENTOS INTERNACIONALES
DE SERVICIOS S.A.
Mendoza 2739 (1428) CAB.A.
Tel.: +54 11 4896-2029
oberretti@giainternational.com
www.giainternational.com

idad El onica para

GETTERSON ARGENTINA S.A.L.C.

Av. Corrientes 3240 (C1193AAR) C.AB.A.
Tel. +54 11 3220-7600
ventas@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar

Sistemas de seguridad, CCTV, Alarmas,
Deteccion de Incendio, Control de Acceso,
Audio, Accesorios, Telefonia celular.

. Deitres

DEITRES S.A.

San Luis 4580, 5to 1ro

(76000) Mar del Plata - Buenos Aires

Tel.: +54 0223 495-2500 - www.deitres.com.ar
administracion@deitres.com.ar

Productos para monitoreo: Comunicador inalam-
brico, Plataforma de gestion online, Radar foto-
gréfico, Rastreo satelital, llavero de panico, etc.

ALESA

CADNTEGRAL

EMPRESA DE SEGURIDAD INTEGRAL ALESA S.A.
Fray Cayetano Rodriguez 412 (1406) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4611-1269
info@seguridadalesa.com.ar
www.seguridadalesa.com.ar

Brindando soluciones de Seguridad Integral
desde 1978.

GIASA - PROSEGUR TECNOLOGIA
Gral. Julio A. Roca 4530
(B1604BZR) Florida - Buenos Aires
Tel.: +54 11 4709-8000
giasacom@gia-sa.com
www.gia-sa.com

Seguridad Electronica.

Distribuider de Ststemas de Seguridad

DEXA SEGURIDAD ELECTRONICA S.R.L.

M. Pelliza 4112 1° (1605) Munro - Buenos Aires
Tel.: +54 11 4756-0709

daniel@dexa.com.ar

www.dexa.com.ar

Distribucion de las marcas méas afamadas del
rubro. Soporte post-venta personalizado.

EMPRESA DE SERVICIOS Y APLICACIONES
TECNOLOGICAS SRR.L.

Segui 103 PB (1864) Alejandro Korn - Buenos Aires
Tel.: +54 2225426078 - www.zona24.com.ar
administracion@grupoesat.com.ar

Alarmas, CCTV, Deteccion deteccion de incendios,
Control de accesos, Rastreo Vehicular, Monitoreo.

GLOBAL RISK S.A.

Pedro Lagrave 827 (1629) Pilar - Buenos Aires
Tel.: +54 0230-4421825
romina.peuchot@global-risk.com.ar
www.global-risk.com.ar

C ia, i y
puesta en marcha de proyectos de Seguridad
Electrénica.

DIALER SEGURIDAD ELECTRONICA SRL.

La Rioja 827 - (C1221ACG) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4932-3838
ventas@dialer.com.ar . www.dialer.com.ar
Distribuidor de CCTV, alarmas y monitoreo,
accesos e incendio, agrega valor

con su equipo de ventas y soporte.

-
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Espinosa Alarmas

ESPINOSA ALARMAS DE DIEGO ESPINOSA
Vice Alte O'connor 854

(8400) San Carlos De Bariloche - Rio Negro
Tel.: +54 2944436614
gerencia@espinosaalarmas.com.ar
www.espinosaalarmas.com.ar

CCTV, Alarmas, Monitoreo.

GLOBAL

GLOBAL ZEG

Alsina 2954 (1207) CAB.A
Tel.: +54 11 4778-8800
info@globalzeg.com
www.globalzeg.com
Monitoreo de alarmas.

DMA SR.L

Pichincha 67 bis (ex-Richieri)

(2000) Rosario, Santa Fe

Tel.: +54 0341-4373660
info@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

Distribuidor mayorista de alarmas.

@ exa

SOLUCION

EXANET S.A.
Juan Carlos Cruz 2360, 5° A
(1636) Olivos - Buenos Aires
Tel.: +54 11 4794-1078
hugom@exanetonline.com
www.exanetonline.com

. IT (provisié
instalacion y asesoramiento).

GOLD SECURITY DE RONI GOLDMAN

Bv. Avellaneda 574 (2000) Rosario - Santa Fe

Tel.: +54 0341-4380862 / 0341-43474842

rgoldman@gold-security.com.ar

Una empresa de integracion e instalacion de
ipami para oni

(#)DR450

[T a——

DR450 DE WALTER D ALESSANDRO

Av. Carricart 736 (7513) Gonzalez Chévez
Buenos Aires

Tel.: +54 0298315444441
walter@dr450.com.ar
www.dr450.com.ar

Monitoreo de alarmas

(CFiEsSA

FIESA SRL

Av. De Los Incas 4154 (1427)

Tel.: +54 11 4551-5100
rmuller@fiesa.com.ar

www.fiesa.com.ar

Importador de Sistemas Electronicos de
Seguridad, Venta Mayorista y al Gremio.

/M GRUPO MARMARA

GRUPO MARMARA S.R.L.
México 1352 (1097) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4384-6092
martin@grupomarmara.com.ar
WWW.grupomarmara.com.ar

P ion y distribucion de p electré-
nicos y eléctricos, dentro de los cuales se en-
cuentran productos asociados a la Seguridad.

(ne.umeau e

DRAMS TECHNOLOGY S.A.

Pringles 1267 (C1183AEW) C.AB.A.

Tel.: +54 11 4862-5054
ventas@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar

Distribucién de productos de CCTV, video IP de
alta definicion, control de accesos, biometria,
tarjetas y cerraduras.

FUEGO RED S.A.

Catamarca 962 (1231) CAB.A.

Tel.: +54 11 4014-3200
bferreira@securitasargentina.com
www.securitasargentina.com

Seguridad Especializada, Mobile y Remota.
Seguridad Electrénica, Proteccion contra
Incendios, Safety y Gestion de riesgo.

GRUP024 S.A.

Miralla 482 - C.AB.A. - Tel.: +54 11 4641-9030
administracion@grupo24.com.ar
www.alerta24.com

Somos una empresa de seguridad integrada
con servicios de Monitoreo de Alarmas,
Camaras, Seguridad Fisica, Controles de Acceso,
GPS, Servicios de Limpieza, Polizas de Seguros.

=

ROSARIO

DSE ROSARIO DE SERGIO DANIEL RODRIGUEZ E
INDIRA CECILIA AGUSTIN SOC. DE HECHO
Mendoza 7950 (2000) Rosario - Santa Fe

Tel.: +54 341-4020397 - dserosario@gmail.com
www.dserosario.com

FUSION

FUSION SEGURIDAD S.R.L.

Av. Corrientes 6139 piso 6°G (1414) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4444-2641
fusionseguridad@gmail.com

HID S.A.

Ferrari 372 (C1414EGD) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4857-1767
smazzoni@hidglobal.com - www.hidglobal.com

Instalacion y mantenimiento de Video Siste- g PO " .
seaumioas succtaomca oAl Y fidad y Control de Accesos, Pro- _ SEGURl[_)AD Dos técnicos informéticos con més de 25 Tarjetas y Lectores de Proximidad.
v Sisternas d afios de experiencia tanto en informética HID CORPORATION
yectos llave en mano. Elactriric P p Impresoras de credenciales.
de AFIP: CCTV Zonas Consolidacion y Deposi- i como seguridad y tecnologia. Soluciones de Red. Acceso L6gico
tos Aduaneros. 3 gico.
DX QONTRQL SA. IASSA SA.
Av. Rivadavia 12.396 FYG SERVICIOS INTEGRALES Constitucion 1060
(B1702CHT) Ciudadela - Buenos Aires DE CARMELO FABIAN GARCIA (7167) Pinamar - Buenos Aires
7 WTROL Tel.: +54 11 4647-2100 Paraguay 2226 ;
Kjxco dxcontrol@dxcontrol.com.ar (1618) El Talar - Buenos Aires ,TEL' 54 2?54 463490
s drcontolcom.ar UG SERVICIOS INTEGRALES Tel.: +54911 30467927 iassa@telpin.com.ar
Fab L d. E - fabytogarcia@gmail.com Www.iassa-sa.com.ar
abricacion de Equipos para Monitoreo de alarmas.
Monitoreo Inalambrico.
ECOTAR S.A. G4S ARGENTINA | DIVISION TECNOLOGIA ::V'PSES i‘R'L'32g9 1233 CABA
Charcas 4455 PB C (1425) C.AB.A. Timoteo Gordillo 5697 (C1439GKA) TVI ag 4 'ﬁ” 56, 1‘9 o0 ) CABA.
q Sincro® 1 Tel.++ 54 11 4630-6600 m . o
“ info@sincro.com.ar - www.sincro.com.ar 4 gdstechnology@ar.g4s.com - www.g4s.com.ar inlofimpes.com.ar - recepeionteimpes.com.ar

Provision, instalacion, asesoramiento
e integracion de Sistemas de Seguridad
Electronica.

Integrador. BMS -automatizacion y control de
instalaciones-, CCTV, Deteccion de Incendios,
Deteccion de Intrusion, Control de Accesos.

www.impes.com.ar

Provision, Instalacion y mantenimiento de
equipamiento electronico.

Integral de Seguridad.

ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA S.R.L.
Las Casas 3777 (C1238ACG) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4925-4102 (Rot.).
info@elcasrl.com.ar . www.elcasrl.com.ar
Integracion de sistemas de seguridad,
deteccion de Incendio, CCTV, control
de accesos e intrusion.

GABBEE SOLUCIONES TECNOLOGICAS

DE NATALIA REBOTTARO

Sarmiento 2594 (2000) Rosario - Santa Fe
Tel.: +54 341-4855147 - pedro@gabbee.com
Integradora de tecnologia y servicios,
orientada al desarrollo e implementacion de
soluciones informaticas integrales y de
seguridad electronica con mas de 20 aiios
de trayectoria en el mercado.

INFOGREMIO DE GABRIELA COLLANTE
Quesada 1218

Ituzaingd - Buenos Aires

Tel.: +54 1559150298
ramiro@infogremio.com.ar

Portal de Noticias de Seguridad Electronica

eIectroBOflO

ELECTRO BOSIO DE DANIEL BOSIO

Santa Fe 972

El Trébol, Santa Fe

Tel.: +54 3401-420415
ventas@electrobosio.com.ar
www.electrobosio.com.ar

Distribuidor de X-28 alarmas y camaras.

GESELL SEGURIDAD S.A.

Av. 5 N° 803 (7165) Villa Gesell

Buenos Aires - Tel.: +54 2255 460606
gesellseguridad@gesell.com.ar
Servicios de Monitoreo y Seguridad
Fisica. Fabricacion de Centrales

de Monitoreo Online.

intelektron

INTELEKTRON S.A.

Solis 1225 (C1134ADA) CABA.

Tel.: +54 11 4305-5600

ventas@intelektron.com. www.intelektron.com
Controles de Accesos, Tiempo y Asistencia.
Molinetes y Control de Visitas.

Equipos Biométricos. Tarjetas y Credenciales.
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casel

Camara Argentina
de Seguridad Electronica

LOGOTEC S.A.
Mercedes 255 7° piso, Of. H (1407) CAB.A.
Tel.: +54 11 4777-6005 / 4771-1009

ﬁ[cxscrnec

DAGTAL AR

greenberg com.ar - www.logotec.com.ar
Seguridad electrénica inaldmbrica bancaria,
protectores de tesoro, detectores sismicos.
Consultoria, proyectos y obras.

SU EMPRESA DEBERIA ESTAR AQUI.

«SICON

INTERNATIONAL CONSULTING S.R.L.
Nufiez 2847 (1429) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4701-6380
sicon@siconstrategies.com
www.siconstrategies.com

LUCIANI HNOS. SR.L.

San Francisco Javier 1066
(2915) Ramallo, Buenos Aires
Tel.: +54 03407422178
correob@brawnius.com.ar

TRACER

NET TRACKER S.A.

Av. Cabildo 3612 (1429) C.AB.A.
Tel.: +54 11 4014-0560
rgrajales@americantracer.com

Alarmas. CCTV. Monitoreo de alarmas.

Importacion y venta de articulos
de Seguridad Electronica.

CCTV, Control de Acceso,Consultoria Tenologia y Se i buise com.ar Alarmas, monitoreo de alarma, etc.
y Asesoria en Seguridad. Instalacion de sistemas de alarmas, control de
accesos, CCTV y monitoreo.
IP SECURITY S.A. M3K SOLUTIONS S.R.L OCRL INTERNATIONAL S.R.L. .
[ = ] 8 ; — Callao 295 Piso 2 (1022) CAB.A. 0 Av. Juan Bautista Alberdi 874 (bis) - C.A.B.A.
Av. Corrientes 447, 8 Piso o Tol: 454 11 43737400 Tel.: +54 11 4901-3915 - waww.ocrl.com.ar
fp m (1043) CABA. m k inf(;@mBKar entina.com.ar marianoventas@oarl.comar

ool g S Tel.: +54 351-4100438 ARGEWTIMA U e Importadores y distribuidores de equipamiento

administracioncba@ipsecurity.com.ar S vwm3kargentina.com.ar OCRL para seguridad electrénica, contamos con una

marca propia, SUDVISION, y con marcas reconoci-
das a nivel mundial como ZK Teco y Dahua.

IRTEC

IRTEC AUTOMATISMOS S.R.L.
Corrientes 2445 (1640)
Martinez, Buenos Aires

Tel.: +54 11 4717-2967
info@irtec.com.ar
www.irtec.com.ar

MAYNAR S.R.L.

Godoy Cruz 2986 (1425) CA.B.A.

Tel.: + 54 11 4108 8400

W tanyx.com.ar

Representante exclusivo de Camras IP Foscam
en la Argentina. Importadores de CCTV,
NAS/NVR, DVR y Controles de acceso.

OMNIT S.R.L.

Pillado 780 - CAB.A.

Tel.: 3974-6144 - info@omnit.com.ar
www.omnit.com.ar

Somos una empresa de informética integradora
de sistemas de seguridad. Ademas, brindamos
asesoria y elaboracion de proyectos.

ISSI MBB S.A.

Bauness 999 (1427) C.A.B.A - Buenos Aires
Tel.: +54 11 4522-9143
info@issimbb.com.ar
administracion@issimbb.com.ar
www.issimbb.com.ar

Alarmas, CCTV, Control de Acceso,

MEGATRANS S.A.

Balcarce 216 (1064) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4343-5657
administracion@megatrans.com.ar

Una empresa Argentina con més de 20 afos
de trayectoria en el seguimiento satelital y
soluciones logisticas aplicadas al control de

ORIGEN SEGURIDAD S.A.

Cochabamba 1017 (2000) Rosario - Santa Fe
Tel.: +54 341- 5278760
compras@segrup.com.ar
www.origenseguridad.com.ar

Empresa de Seguridad Fisica y Electronica que
forma parte del grupo de Segrup Argentina SRL.
Aplicando los altos estandares de calidad del
grupo. Posee como objetivo prestar servicios

Instalacion de Camaras de Seguridad, Control
de Acceso y Sistemas Anti intrusion.

Distribuidor mayoristas de las mas prestigiosas
marcas de seguridad y conectividad.

Integrador/instalador. flotas y maquinarias. integrales de seguridad a sus clientes.
IT- SOLUTIONS MICROCOM ARGENTINA S.A.
DE FERNANDO DIAZ DE MONASTERIO Richieri 65 bis ERS(E;INC:X SEGURIDAD PRIVADA DE EDUARDO
Juan Bautista Alberdi 439, Piso 3 CR v y N . .
(1636) O\i\l/os - Buenos AiresI Santa Fe, Rosario (2000) Macia 514 - Parané - Entre Rios

T . S ITSOLUTIONS Tel.: 0810-645-1595 Tel.: +54 341-434-4900 Tel.: +54 0343-4390900

I ' " info@it-solutions.com.ar MICROCOM  marketing@microcom.com.ar director@seguridad-phoenix.com.ar
www.it-solutions.com.ar T www.microcom.com.ar www.seguridad-phoenix.com.ar

Alarmas, CCTV, Control de Acceso, Incendio,
Instalacion, Monitoreo de alarmas.

?tegogps

ITEGO GPS

Av. Santa Rosa 591

(1712) Castelar, Buenos Aires.

Tel.: +54 11 20538882
ventas@itegogps.com - www.itegogps.com
Representante, Importador y Distribuidor de
Queclink Wireless Solution. Lider en
Tecnologia Inalambrica de Dispositivos

y M2M, GPS, AVL, Rastreo de Activos.

MIRICH

A7 sequidad Bectérica

MIRICH SOLUCIONES TECNOLOGICAS S.A.
Aristobulo del Valle 1438

(2820) Gualeguaycht - Entre Rios

Tel.: +54 03446436743
seba@mirich.com.ar - www.mirich.com.ar
Instalaciones de CCTV con departamento
de desarrollo de video analitico propio.

PPA ARGENTINA

Av. Beir6 5085 (C1419HZM) CAB.A.

Tel.: +54 11 4648-2557

info@ppa.com.ar - www.ppa.com.br

Empresa lider en el Rubro de la Seguridad con
sus productos de Automatizacion de Portones,
Alarmas y Control de Accesos.

JL-TECNICAL DE RUSCIO SILVINA VERONICA
José M. Moreno 849

(1424) CABA.

Tel: +54 11 4925-4925
info@jl-tecnical.com.ar
www.jl-tecnical.com.ar

Distribuidor de Hardware y Sistemas de
Seguridad Electronica.

MONITOREO DIGITAL S.A.

Pellegrini 1201 (7600) Olavarria - Buenos Aires
Tel.: +54 02284-450607
info@alarmaswilt.com

www.alarmaswilt.com

Venta, instalacion y monitoreo de alarmas.
Mas de 20 afios de trayectoria.

Prevent
Solution S.A.

PREVENT SOLUTION S.A.
Amoroso 907 (1686) Hurlingham - Buenos Aires
Tel.: +54911 37891196
info@preventsolution.com

de i
Provision, implementacion y soporte.

LABADIE VIDEOSISTEMAS
Zapata 277/79 (1426) CABA.

MONITOREQ Y VIGILANCIA MEDINILLA S.A.
Catamarca 785 (7600) Mar del Plata, Buenos Aires
Tel.: +54 0223-4761222

PROSEGUR ACTIVA ARGENTINA S.A.
Julio A. Roca 4530 (1604) Florida, Buenos Aires
Tel.: +54 11 4709-8000

Insumos y Servicios de seguridad
electronica e informética.

CCTV, Monitoreo de alarmas, Incendio, Control
de acceso, Integrador/Instalador.

“ LABADIE ‘Te\.‘ +54 11 4751122 alejandrofaguaga@medinillaseguridad.com.ar soledad.yannuzzi@prosegur.com
e e info@labadie.com.ar www.medinilla seguridad.com.ar PROSEGUR WWW.prosegur.com
www labadie.com.ar Empresa de seguridad fisica y monitoreo de ALARNAS Nuestra actividad principal es brindar el
CCTV, Videoportero. alarmas a distancia con su propia central de servicio de alarmas y camaras monitoreadas
monitoreo. para hogares, negocios y empresas.
LANTRONICA DE ARGENT!NA SA. MURATA S.A. PROSEGUR TECNOLOGIA ARGENTINA S.A.
Cnel. Estqmba 136 Sarandi (AQD1872) Gémez do Floﬁseca 640 (1407) CABA Av. Julio A Roca 4530
Buenos Aires - Tel.: +54 11 42056379 @ Tol- +54 11 5552-0000 e (B1604BZR) Florida - Buenos Aires
mfo@?an:ron.\ca‘com.ar info@murata.com.ar - i murata.com.ar Tel.: +54 11 4838-2304
mﬂ d:):;Csa&‘:eO:qi:pos Soluciones, MURATA Empresa Lider en Seguridad Privada. Alarmas, PROSEGUR mauro.secchi@prosegurcom
s ) [seaunioan rnivaas ALARNAS Division Seguridad de Incendio de Prosegur

Tecnologia. Se especializa en la extincion y
deteccion de incendio.

LQRTEK

LARTEK DE REYNOSO CARLOS FRANCISCO
Perti 760 (8000) Bahia Blanca - Buenos Aires
Tel.: +54 0291-4161287
lartekseguridad@gmail.com

*2 NANOCOMM

NANOCOMM

Joaquin V. Gonzalez 5076 (1419) CAB.A.
Tel.: +54 11 4505-2224
nanocomm@nanocomm.com.ar

Joro-set

PRO-SOFT

Pedro Rivera 3083 (1428) C.AB.A.
Tel.: + 54 3220-7134
ventas@pro-soft.com.ar

TRACKING 50

NDCN

ONS

Fabricacion de comunicadores telefonicos EYBLREiEn Sur o1 faegars  WWW.NAnocommweb.com i
GSM y/o LTE, equipos de censado de ' D cacion y e WW\W.pro-Soft.com.ar

mpera tre otros para de equipos para aplicaciones de Control de horarios. Control de Accesos.
y domética. seguridad electronica. CCTV. Desarrollo de Software.
LOGISTICA DCN S.A. PUNTO CONTROL S.A.

Juan. B. Justo 6268 (1407) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4670-0020/30
Almafuerte 754 (2013) Rosario

Tel. +54 0341 4377272/7373

o i 1.COM.ar - WWW.

.com.ar
6nica en
general, localizacion de vehiculos por sistema
satelital (GPS).

NATURSONNE

NATURSONNE DE GASTON LOPEZ BARREIRO
Miller 2238 - 4 A - (1431) CAB.A.

Tel.: +54 11-4524-2655
info@natursonne.com.ar
www.natursonne.com.ar

Soluciones de seguridad: Incendio, deteccion
de gases peligrosos, seguridad IP y alarmas.

> Control

Humberto Primo 985 Piso 17 (C1103ACR)
C.ABA. - Tel.: +54 11 4361-6006
info@puntocontrol.com.ar
www.puntocontrol.com.ar

Soluciones Biométricas, Lectores y Tarjetas
RFID, Controles de Acceso, Impresoras

de Credenciales, Controles de Ronda.

CASEL - Moreno 957, Piso 4, Oficina 3 - C.A.B.A. - Tel.: +54 (11) 4331-6129 / 4342-1383 - info@casel.org.ar - www.casel.org.ar




quality
systems

QUALITY SYSTEMS GROUP S.R.L.

José Hernandez 767 (2000) Rosario - Santa Fé
Tel.: +54 0341 5286300
kitexperto@kitexperto.com
www.qualitysystems.com.ar

Distribuidor Mayorista de Sistemas de Seguri-
dad oni ialista en i IT.

SECURITY 24 SR.L.

Entre Rios 1570 - Rosario - Santa Fe
Tel.: (0341) 4490100
contacto@security24.com.ar
www.security24.com.ar

Mayorista de Monitoreo de Alarmas.

73 Sialar

SEGURIDAD ELECTRONICA

SIALAR SEGURIDAD S.A.

Laguna 1258 - C.AB.A.

Tel.: +54 11 4551-5100 /4637-9393
info@sialarseguridad.com.ar
www.sialarseguridad.com.ar

Sialar es una empresa de seguridad electronica
que se dedica a la instalacion y monitoreo de
sistemas de alarma, sistemas de CCTV, control
de acceso.

RADIOLLAMADO ALARMAS DE DIEGO MANUEL
BALBIS
Nacidn 205 Planta Alta
(2900) San Nicolés de los Arroyos - Buenos Aires
Tel.: +54 0336 4433333
balbis.diego@gmail.com
www.radiollamado.com.ar

ini ion, servicio de
e instalacion de alarmas.

© securityone

SECURITY ONE ARGENTINA

Padre Ashkar (Ex Monteagudo) 125
(B1672AFC) Villa Lynch - Buenos Aires
Tel.: +54 11 4555-1594

info@securityone.com.ar
www.securityone.com.ar

Importacién y Distribucion de Productos
de Seguridad Electrénica.

SILICON GROUP S.R.L.

Av. Del Libertador 264

(1638) Vicente Lopez - Buenos Aires

Tel.: +5411 6009-2008
gerencia@silicongroup.com.ar
www.silicongroup.com.ar

Importadores mayoristas de sistemas de
seguridad.

RADIOSET S.A.

Murguiondo 340 (1408) C.AB.A.
Tel.: +54 11 4641-3009
ventas@radio-oeste.com

SEG
General Roca 4276
(B1604BZL) Florida Oeste, Buenos Aires

SIMICRO S.A.
Av. Corrientes 4969 (1414) CAB.A.
Tel.: +54 11 4857-0861

info@rapitec.net - www.rapitec.net
Empresa de Seguridad Electronica con més de
20 aiios de experiencia en la industria de tec-

Efil
BV

info@segu24.com.ar . www.segu24.com.ar
Venta e instalacion de alarmas, camaras,

SISE

RADIOMOESTE . . h . X -
info@radio-oeste.com ﬁ mwgg‘g‘lgn?g?fi 4460 al 63 |nfo@_3|m|cro;lom wsimicro.com o
brunodiplrie‘lo@.r'adlo—oe‘ste_com PEEERRRTLONAL istribucién de p para S i mi cro Intrusién, Incendio, Control de Acceso '
Comercializacion de sistemas de electronica, alarma, incendio, circuito cerrado COnsuIto;ia ara P’ro eclos ’
seguridad. Venta de CCTV y Alarmas. de tv, control de accesos. P yectos.
RAPITEC DE EDUARDO TABACHNIK SEGU 24 DE SILVIA LAZARTE SISE ARGENTINA
Lamaa 58 (1030) CABLA Santa Fe 211 (6740) Chacabuco DE MARCELO FRESCHI
RAPITEC  To:+5 115012008 Buenos Aires - Tel. +54 2352 426062 — Av.9 de Julio 2514 (3508) Chaco

Tel.: +54 362 — 4420858
info@siseargentina.com

) ) i6n (T e Int video porteros, control de acceso, ARGENTINA WWW.S\Seargenlina,com )
nologias de la informacién (TI) e Internet. telefonia. Asistencia técnica 24 hs. de E
REVISTA INNOVACION TECNOLOGICA A

P SISTEMA DE PROTECCION
SEGURCOM
SEGURIDAD ELECTRONICA Y SEGURIDAD S.AL.

Tel.: +54 11 5648-6747
info@revistainnovacion.com.ar
www.revistainnovacion.com

Publicacion dirigida al gremio de la Seguridad

y
industriales e institucionales.

_pegurcom

Av. Del Valle 2802

(7400) - Buenos Aires

Tel.: +54 2284 444404
administracion@segurcomalarmas.com.ar
www.segurcomalarmas.com.ar
Monitoreo de Alarmas.

Pedro Lozano 4265 (1417) CAB.A.
Tel. +54 11 4639-2409

€OM - WWW.Si com

Integracion de Sistemas de Seguridad
Electrénica.

Kegocios de o
eguridad

REVISTA NEGOCIOS DE SEGURIDAD

Yerbal 1932 5° “C" (C1406GJT) C.AB.A.

Tel. +54 11 4632-9119

info@rnds.com.ar
www.negociosdeseguridad.com.ar

Publicacion de N .

con informes técnicos, productos y servicios
ofrecidos por empresas del sector.

Iegwldndcarml

SEGURIDAD CARSAT S.R.L.
Entre Rios 1322 (3400) Corrientes
Tel.: +54 0379-4426431
seguridadcarsat@hotmail.com

SISTEMAS DE SEGURIDAD JRI

DE IGUACEL JORGE RAUL

Olazabal 2977 (7600) Mar del Plata. Buenos Aires
Tel.: +54 0223-4758854
iguacel@speedy.com.ar

Alarmas. CCTV. Control de acceso. Incendio.
Importador. Distribuidor mayorista.

Roberto

ROBERTO JUAREZ
Demaria 4439 (1425) CABA.
Tel.: +54911 3701-7498

SEGUWORK SEGURIDAD ELECTRONICA DE
JORGE GERALDES

Godoy Cruz 1076, Los Polvorines, Buenos Aires
Tel.: +54 35339386

SISTEMAS ELECTRONICOS INTEGRADOS S.A.
Av. Crisologo Larralde 4507 (C1430AJG) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4545-8716/8816/8717/8816

tecnologias de identificacion.

los riesgos y perdidas.

J rez < : sei@rcc.com.ar - Www.sei-sa.com.ar
uare ?::Slﬁ?g??;zé@s&ﬂ }?t()em seguwork@outl_ook.cum - WWW, seguwork com.ar Venta, instalacién y mantenimiento de
P g Sepuridad ElvcirGiica Soluciones y sistemas de seguridad electro- CCTV, Incendio, Control de proceso Industrial
h nica. Combinamos la tecnologia con los recur- y fabricante de Control de Acceso.
sos profesionales para innovar con pasion.
ROMERO SISTEMAS DE ROMERO NESTOR A. SELNET SA. SKATO S.R.L.
Maipii 460 Patagones 2613 (C1437JEA) CABA. Av. Rivadavia 1367, piso 15, oficina
(3400) Rio Gallegos -Santa Cruz Tel.: +54 11 4943-9600 (1033) CABA.
Tel.: +54 02966-430415 / 02966-431865 SEL NET info@selnet-sa.com.ar - www.selnet-sa.com.ar chl ”;“gg Tel.: +54 11 4384-6990
ROMERD SISTEMAS romeronestor com.ar Di mayorista de de bisis.com.ar - www.carbisis.com.ar
PRI I Seguridad Electrénica y Monitoreo de Alarmas seguridad electronica y sistemas Distribuidores oficiales de Dahua, venta mayo-
llave en mano. rista a instaladores e integradores.
SAGE SISTEMAS DE CONTROL SELUCOM S.R.L.
Heredia 881 (C1427CNM) CAB.A. Santiago H. Pérez 2 (2740) Arrecifes - Buenos Aires
— SAG E Tel. +54 11 4551-5202 / 4555-7602 Tel.: +54 2478-454126 STAR SERVICIOS EMPRESARIOS S.A.
== ventas@sage.com.ar . arreci 1COM.COM.ar - WWW.selucom.com.ar Av. Sarmiento 1301(3500) Chaco
—— sistemas de contro www.sage.com.ar (") SELUCOM D i oni i Tel.: +54 3624-440313
Expertos en sistemas de control de acceso y al control de procesos y de seguridad, www.starsa.com.ar
asistencia. Soft y hardware para todas las para y bienes, aminimi

SECON

SECON SECURITY CONCEPT S.A.
Chacabuco 314 (1069) C.A.B.A.

Tel.: +54 11 4331-4770 / 4331-4760
Integradores en Seguridad Electronica
sabrina.avellaneda@seconsis.com.ar
WVSECONSis.com.ar

Sensormatic

SENSORMATIC ARGENTINA S.A.

Thames 121

(B1609JUC) Boulogne - Buenos Aires

Tel.: +54 11 4708-7900
pdesierra@tycoint.com

www.tyco.com

Soluciones de Seguridad para el Retail.

STARX SECURITY S.R.L.

Pepiri 758 C.AB.A.

Tel.: +54 11 5091-6500
ventas@starx.com.ar . www.starx.com.ar
Brindamos la més amplia gama de
productos: alarmas, CCTV, sistemas de
accesos, deteccion perimetral y baterias.

SECURITAS

SECURITAS ARGENTINA S.A

E. Echeverria 4270 (B1605DTT) Munro
Buenos Aires - Tel.: +54 11 4014-3200
www.securitasargentina.com
mgomez@securitasargentina.com

Control de accesos, CCTV, Alarmas, Incendio,
Mantenimiento, Monitoreo de alarmas y
Seguimiento Satelital de vehiculos.

SU EMPRESA DEBERIA ESTAR AQUI.

SIAC SEGURIDAD S.R.L.

Castellanos 1557 (2000) Rosario - Santa Fe
Tel.: +54 0341-4356421
siacseguridad@siacseguridad.com

www.siacseguridad.com
o .

o F
Instalador, Monitoreo de Alarmas.

CASEL - Moreno 957, Piso 4, Oficina 3 - C.A.B.A.
Tel.: +54 (11) 4331-6129 / 4342-1383 - info@casel.org.ar - www.casel.org.ar

SURIX S.R.L.

Chile 111 (1603) Villa Martelli, Vicente Lopez
Buenos Aires - Tel.: +54 11 52729500
info@surix.net - www.surix.net

Proveedor de soluciones de intercomunica-
cion y portero electronico a la industria de la
construccion y a distribuidores y fabricantes
de telefonia.

TECCEL DE PEREYRA ADRIAN
Las Casas 3886, Piso 2 ( 1258) CAB.A.
Tel.: +54 11 15-5647-5559
adrian@teccel.com.ar
www.teccel.com.ar

i y equipamiento para
electronica.




E

Scasel

Camara Argentina

de Seguridad Electronica

TBS_‘

TOUCHLESS BIOMETRIC SYSTEMS AG DE DANIEL
0. BARBIERI

Pueyrredon 552 (1832) Lomas de Zamora

Buenos Aires - Tel.: +54 11 15-67062978
Daniel.barbieri@tbs-biometrics.com.ar

www. ths-biometrics.com.ar

Desarrollo de soluciones de biometria para sis-
temas de control de acceso y administracion
de asi: i i i y algu-

e
nas de ellas (nicas en el mercado.

Gay

VIGILAN S.A.

Sarmiento 751

(8000) Bahia Blanca - Buenos Aires
Tel.: +54 291-4554433
fazpiroz@vigilan.com.ar
Seguridad Electronica y Fisica.

Fulltime’

TECNIMAS S.A.

J.Pedro Varela 5179 (1419) CAB.A.

Tel.: +54 11 4568-3723
Rafael@fulltime.com.ar - www.fulltime.com.ar
Proveedor de soluciones integrales para las
empresas de monitoreo de alarmas, rastreo
y seguridad.

..-—-.:
——

ESSESENTA

SOLUCIOMES TECHOLOGICAS

TRESSESENTA SOLUCIONES TECNOLOGICAS
DE JULIO RAMOS
Junin 1911 - Corrientes
Tel.: +54 093794420220
info@soluciones360.net - www.soluciones360.net

i i eni de
redes, datos, energia, telefonia, intrusion, video
seguridad, control de acceso, alarmas, incendio.
Soporte y servicio técnico especializado.

i

WorldTech

Enperton e Teosalenie

WORLDTECH DE ALEJANDRA MARISA SANCHES
Beruti 4529, 7mo Piso - CABA.

Tel.: +54 11 41961745

info@worldtech.com.ar

www.worldtech.com.ar

CCTV, Control de acceso, Incendio. Instaladores.

TECN2COM

TECNOCOM DE WALTER GEORGE

9 de Julio 338 (6300) Santa Rosa - La Pampa

Tel.: +54 02954-453533

tecnocom@speedy.com.ar

Venta y Servicio de Productos de Seguridad
oni i de Video Vigi

Alarmas, Control de Acceso, etc.

© e

TIPCI S.A.

Aguado 1428 (1638) Vte. Lopez - Buenos Aires

Tel.: +54 11 4718-2005

informacion@tipci.com.ar - www.tipci.com.ar

Proteccion contra incendio y seguridad

L a B

Servicios, P!

de sistemas integrales.

ihBSS

SECHNITY SYSTENS

WORLDWIDE SOLUTIONS S.R.L.

Julian Alvarez 410 5C (1414) CABA.

Tel.: 0800-3456-BSS(277)

i.poma@buildingsecurity.com.ar

www.buildingsecurity.com.ar

Nos enfocamos en los requerimientos del cliente,
i la ia y personal

y calificado, acorde a cada necesidad.

155

TECNOLOGIA EN SEGURIDAD Y SERVICIOS S.R.L.
Tel.: +54 11 5283-0877

Av. Brigadier Juan Manuel de Rosas 251

(1712) Castelar

ventas@tss.com.ar - www.tss.com.ar

O

TYSSE..
[ Fmimamios i B i |

TYSSE S.A.
Calle 132 N° 1473
(1900) La Plata - Buenos Aires

X-28

Chascomus 5612 (1440) C.AB.A.

Tel.: +54 11 4114-9900

info@x-28.com - www.monitoreo.x-28.com

y consumidores finales de sistemas de
seguridad electronica e infraestructura
de telecomunicaciones.

Vehicular y de pi
Ubitrack-Control GPS Online.

SEGURIDAD o S_ervicigs_integrales para seguridagj glectré- Tel.: +54 0221-4562008 Empresa argentina lider en el mercado
nica y fisica. Instalacion y mantenlmlentolde tysse@tysse.com.ar de seguridad electronica, con mas
CCTV - Alarmas, QOntroI de Accesos, Monito- y servicios de de 25 afios de trayectoria.
reo, Rastreo Satelital.
XIDEN S.A.C.l.
TECSECOM S.A.
. Brig, Gral, Juan Manuel de Rosas 736 g\‘?'ﬁg: ’;:g:ﬂm";;gs;:m — Av. Julio A Roca 4530 - (B16048ZR) Florida
(1702) Lomas del Mirador - Buenos Aires Tei . 081[)0-333-8242 R Buenos Aires - Tel.: +54 11 4838-2304
R = ‘Tel.: +54911 52768545 u B l CAR . @i mauro.secchi@prosegur.com
~(Tecsecom  inno@icscoomcomar ventas@ubicarcom.ar P U Divisin i dnicos de
SA. Distribucién minorista al gremio, empresas www.ubicar.net s

de Prosegur Tecnologia. Se especializa en el
disefio, instalacion y puesta en marcha de
soluciones integradas de Seguridad.

(@) intercom

TELECOMUNICACION INTERCOMP S.A.
Pellegrini 168 (2900) San Nicolas de los Arroyos
Tel.: +54 0336-4434141
j.0ar@intercom.com.ar

Somos una empresa con mas de 20 afos

USS TECNOLOGIA EN SEGURIDAD S.A.
Zufriategui 3153

(1603) Vicente Lopez, Buenos Aires

Tel.: +54 11 4011-3000
info@uss.com.ar - www.uss.com.ar

ZK Tz

Argentina

ZKTECO ARGENTINA S.A.

La Pampa 1534 1°A - CABA.
info.arg@zkteco.com - www.zkteco.com.ar
Fabricante de equipos Multi-biométricos
y camaras IP, para para control de accesos,

2]
PROSEGUR
vy

servicios de ividad y Seguridad electronica, sistemas de intrusion, asistencia, reconocimiento facial y CCTV.
seguridad. CCTV, control de accesos, deteccion de incendios. ! !
TELLEX S.A. VICNET SOLUCIONES TECNOLOGICAS INTEGRALES

Av. Julio A Roca 4530 - (B1604BZR) Florida
Buenos Aires - Tel.: +54 11 4838-2304
mauro.secchi@prosegur.com

Division Soluciones Bancarias de Prosegur
Tecnologia. Se especializa en la venta de equi-
pos para entidades bancarias y en el manteni-
miento de los mismos.

*®VICNET

Soluckones Tecneidgicas Integiales

DE RODOLFO ALONSO

Av. Del Libertador 222, 7° A - (C1121ABE) C.A.B.A.
Tel.: +54 11 4328-8999 - 4952-9156
info@vicnet.com.ar - www.vicnet.com.ar

Empresa Integradora de Tecnologias y Servicios.
Plataforma de Software de Telesupervision y
videovigilancia VicnetOne.

SU EMPRESA DEBERIA ESTAR AQUI.

CASEL - Moreno 957, Piso 4, Oficina 3 - C.A.B.A. - Tel.: +54 (11) 4331-6129 / 4342-1383 - info@casel.org.ar - www.casel.org.ar
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FIBER SENSYS
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Comuniquese para sumar a su empresa: 54+11 5648-6747 - info@revistainnovacion.com.ar

@ innovacionseguridad

@ Revista Innovacion: Seguridad Electrénica

issuu.com/innovacionseguridad/docs




CEMERA 2019
1° CONGRESD INTERNACIONAL

3° EXPOSICION DE
~ PROTECCION CONTRA INCENDIDS

6Y 7 DE NOVIEMBRE

Pabellon 6, Centro Costa Salguero, Buenos Aires

EL EVENTO DE PROTECCION
CONTRA INCENDIOS

» Sea parte de la Plataforma de Negocios del Sector

* |nscribase HOY al Congreso Académico Internacional de Proteccion Contra Incendios
que contara con la presencia de reconocidos conferencistas nacionales e internacionales

www.expocemera.org.ar » INFORMES. 011 4924-4191/6265 « info@hseventos.com.ar
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HIGH PERFORMANCE
HIGH RELIABILITY
HIGH SECURITY

Fiber SenSys 4+

—r=

Fi be r Defe nder™  soLucioNEs DE PROTECCION PERIMETRAL POR FIBRA OPTICA

Deteccién de:

- Escalamiento, levantamiento y cortes en cercos y concertinas.
-Penetraciéon de Paredes, techos y muros.

-Enterrado: para detectar pisadas y construccion de tuneles.

+54911 6455.2326 - jlmartinez@optexamerica.com
www.optexamerica.com | www.fibersensys.com | www.optex-europe.com/es/




Sistema perimetral por fibra optica

Fiber .‘5‘_en$ys¢g

AN OPTEX GROUP COMPALI

: POWER SYSTEMS ARGENTINA S.A. .
Agustin Alvarez 3555 | Vicente Lopez | Buenos Aires | Argentina
(54 11) 5235-8777 | info@powersa.com.ar | www.powersa.com.ar Powersa

S ECURE POWER
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Revista grafica
Revista digital
Portal de noticias
Redes sociales

Newsletter
Email marketing LV

innovacion

SEGURIDAD ELECTRONICA

45.000" suscriptores en Latinoamérica eligen nuestros medios para informarse,
encontrar productos, servicios y conectarse con la oferta de las mas prestigiosas
empresas del sector. * A abril 2019

Tel.: (54+11) 56486747 | WP: +54911 65917200 | contacto@revistainnovacion.com




IMPULSA

TUS NEGOCIOS

Con una inversion minima

MAILING + PUBLICIDAD + PRENSA + REDES SOCIALES

innovacion
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DatalNel infocomm imi
ANDINO Colombia | ™™

EL EEVENTO QUE REUNE

A LOS ESPECIALISTAS DE LA

INTEGRACION DE REDES T4 Y
AV PROFESIONAL DE LA REGION ANDINA

23,24 Y 25 DE OCTUBRE

GRAN SALON DE CORFERIAS | BOGOTA, COLOMBIA

N

R
[ REGISTRO ABIERTO |

colombia.expodatanet.com | colombia.infocomm.show

MAS INFORMACIGON: ™ ESCANEE
Bogotd +57 [1] 381 9215 | México +52 [55) 4170 8330 " EL cépIGO
Miami +1 [305] 285 3133 | Séo Paulo +55 [11] 3042 2103 Y REGISTRESE

PARA VISITAR
INFOCOMM COLOMBIA: G RATIS

Victor Alarcén, Fxt, 76 » valarcon@infocomm.show | Carolina Gallego, Fxt, 67 » cgallego@infocomm.show L A EXPO
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Soluciones inteligentes y completas en Vldeoporteros IP
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LINEA COMPLETA DE CAMARAS ANALOGICAS E IP
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Getterson Argentina es distribuidor autorizado
en todo el pais de los productos | |

Entrega inmediata, atencion profesional
personallzada. wporte y asesoramlmto _

Consultenos sin compromiso por

| producto que necesita. Amplio stock.

; TIPS LTy
s PROX BY m
cm SE0S &

INDALA

Proven. Secure.

DISTRIBUIDOR AUTORIZADO

Getterson Argentina 5.A.L.C. n o] rr?)] m@
ETTERSO A Correntes 3240 CTIS3ARR/ C ABA./ Buencs e
Argentina / Tel. +5411 3220-7600

W www.getterson.com.ar / ventas@getterson.com.ar



